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Reinsurers are battling the commoditization of their 

business and the rise of alternative capital nibbling at 

their margins. In response, they could take a page from 

the playbook of other disrupted industries to stay rele-

vant and become more innovative.  

Are reinsurers complacent in their centuries-old indus-

try and stuck in their old ways of doing business? Do 

reinsurance prices react only to natural catastrophe 

insured losses and adverse reserve developments? Are 

reinsurers sitting on their hands awaiting external 

forces of change or are they self-critical enough to 

initiate change from within? These are some of the 

seminal questions that reinsurers need to tackle in the 

years to come. 

S&P Global Ratings has kept its stable outlook on the 

global reinsurance sector and on the majority of the 

reinsurers it rates (see charts 1 and 2). This assess-

ment is mostly based on reinsurers' still-robust capi-

tal adequacy and relatively disciplined underwriting, 

at least so far, supported by well-developed ERM, and 

an overall improving reinsurance pricing environ-

ment. On the other hand, the fundamental secular 

competitive trends haven't abated, even after back-to

-back record catastrophe years in 2017 and 2018. 

202020202020   Reinsurance Sector Outlook: Secular Headwinds Continue De-Reinsurance Sector Outlook: Secular Headwinds Continue De-Reinsurance Sector Outlook: Secular Headwinds Continue De-

spite Positive Pricing Momentumspite Positive Pricing Momentumspite Positive Pricing Momentum   

(Editor's Note: At the time of publication of this article, Hurricane Dorian continues to threaten the Florida 

peninsula. For more information, please see "As Florida Braces For Hurricane Dorian, Re/Insurers Look On Cau-

tiously," published on Aug. 30, 2019.) 

Furthermore, the reinsurance industry's COC has been 

declining since the 2008 financial crisis, and reached a 

floor at year-end 2016, increasing in 2017 and 2018 

due to rising interest rates and the volatility stemming 

from heavy catastrophe losses. However, this rising 

trend has reversed course in 2019 because of central 

banks' interest rate cuts and their prospective dovish 

monetary easing stance. In addition, reinsurance pric-

ing has been hardening through the 2019 renewals 

and reinsurers' optimism for the upcoming renewals in 

2020 should help the sector broadly earn its COC in 

2019 and 2020, assuming average catastrophe years. 

This expected improvement in the sector's return on 

capital (ROC) relative to its COC is one of the key fac-

tors behind our decision to maintain our stable out-

look on the global reinsurance sector, despite the dis-

appointing recent track record. 

Reinsurers Face Ups And Downs, Both Old And New 

In its current state, the global reinsurance industry 

battles many threats, but could also capitalize on in-

creasingly frequent opportunities (see chart 3). During 

the past couple of years, the rise of populism in politics 

in the U.S. and Europe, the trade war between the 

U.S. and China, and increased tensions in the Middle 

East with the U.S. re-imposing sanctions on Iran have 

heightened geopolitical instability, as has the U.K.'s 

ongoing Brexit negotiation with the European Union. 

So far, the reinsur-

ance market has 

been somewhat 

insulated, but a po-

tential recession in 

the U.S. within the 

next 12 months 

(S&P Global Ratings' 

U.S. Chief Economist 

estimates recession 

risk at 30%-35%) 

and these increasing 

geopolitical risks 

could dampen 

global GDP growth 

prospects and could 

ultimately curb rein-

surers' top line 

growth.  
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which remains a strength for most reinsurers. This 

capital strength cushions the industry from severity 

exposure, such as catastrophe risk and long-tail re-

serve risk that reinsurers assume in their underwriting 

operations, as it often serves as a backstop for the 

primary insurance market. To cope with these risks, 

global reinsurers tend to be strongly capitalized with 

generally conservative investment portfolios while 

maintaining sophisticated ERM programs. 

The top 20 global reinsurers' capital adequacy re-

mained redundant by 5% at the 'AA' confidence level 

in 2018--a slight decrease from 2017, despite the 

catastrophe losses and the stock market volatility in 

fourth-quarter 2018 (see chart 4). This cohort of rein-

surers lost their capital redundancy at the 'AAA' confi-

dence level in 2017 and 2018 because of the heavy 

catastrophe losses, adjustments to the large global 

reinsurers' asset liability management and/or longev-

ity risk capital charges, and continued buybacks and 

special dividends. We believe capitalization will re-

main a pillar of strength for the sector in the next two 

years.  

The sector's operating performance was subpar in the 

past two years as the industry experienced major ca-

tastrophe losses. As a result, the top 20 reinsurers gen-

erated underwriting losses in 2017 and 2018 with com-

bined ratios of 109% and 101%, respectively (see table 

1). These catastrophe losses hurt the combined ratios 

by 17 percentage points (pps) in 2017 and 9.4 pps in 

2018, which also included loss creep from earlier 

events such as Hurricanes Irma and Maria. Reserve 

releases contributed about five pps to the underwriting 

results in the past two years at a declining rate relative 

to the previous years, given that the sector was in a 

soft pricing cycle. Our expectation of lower reserve 

releases prospectively relative to the past few years 

hasn't changed. 

When we strip out the effects of catastrophe losses 

and reserve releases, accident-year combined ratios 

have worsened during the past five years, reflecting 

pricing pressure, albeit they leveled out in 2018. The 

2019 renewals brought hardening reinsurance rates, 

with positive momentum heading into 2020. As a re-

sult, we forecast a slight improvement in profitability in 

2019-2020, with an estimated combined ratio of 95%-

98% and an ROE of 7%-9%. As interest rates are now 

declining, dashing hope for net investment yield im-

provement, reinsurers need to sharpen their focus on 

disciplined underwriting as net investment returns 

would not provide the initially expected relief.  Table 1 

Top 20 Global Reinsurers' Combined Ratio And ROE Performance 

(%) 2014 2015 2016 2017 2018 2019f 2020f 

Combined ratio 89.9 90.7 95.1 109.0 101.0 95-98 95-98 

(Favorable)/unfavorable reserve developments (5.4) (6.5) (6.0) (4.6) (4.7) (4)-(5) (4)-(5) 

Natural catastrophe losses impact on the combined ratio 3.1 2.8 5.7 17.0 9.4 8-10 8-10 

Accident-year combined ratio excluding catastrophe losses and reserve 

developments 
92.2 94.5 95.4 96.5 96.3 91-93 91-93 

ROE 12.5 10.4 8.4 1.6 2.9 7-9 7-9 

The top 20 global reinsurers are: Alleghany, Arch, Argo, Aspen, AXIS, China Re, Everest Re, Fairfax, Hannover Re, Hiscox, Lancashire, 

Lloyd’s, Markel, Munich Re, PartnerRe, Qatar Ins., RenRe, SCOR, Sirius, and Swiss Re. f--Forecast. 
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In first-half 2019, operating performance was strong, 

with combined ratios in the mid 90s reflecting a relatively 

benign natural catastrophe period. However, Typhoon 

Jebi reserves continue to develop unfavorably: Industry-

estimated insured losses more than doubled and 

reached about $15 billion. During the same period, stock 

portfolios strongly recovered from the December 2018 

correction. Bond yields reversed, resulting in bond port-

folios' unrealized capital gains boosting capitalization. 

With the recovery in the capital markets, reinsurers' 

stocks are trading at a premium at about 1.25x book 

value, reflecting the improving reinsurance pricing envi-

ronment and potential future mergers and acquisitions 

(M&A) activity.  

Reinsurance Pricing Is Gaining Momentum  

After modest reinsurance rate increases at the start of 

2019, characterized by the regionalization of reinsurance 

pricing, the positive trends picked up steam throughout 

the year, with larger rate increases during midyear re-

newals with tightening terms and conditions. We expect 

this momentum to continue, signaling a move toward 

desired risk-adjusted pricing. However, we don't charac-

terize the current reinsurance pricing environment as a 

hard market, but a firming one, with expected global 

aggregate rate increases up to mid-single digits over the 

next 12 months, assuming an average catastrophe year.  

Moreover, retrocession covers will continue to command 

significant rate increases in the double-digits. Higher 

retrocession rates and firming reinsurance pricing trends 

will gradually emerge through the entire re/insurance 

value chain, evidence of which we're observing already. 

Furthermore, we believe the rate increases will be broad-

based, especially in the U.S., with most business lines 

experiencing rate increases. Another trend that will bene-

fit reinsurers is the pass-through of primary insurance 

rate increases through proportional business. The in-

crease in primary rates, which can be characterized as a 

hard market, especially in the U.S. excess and surplus 

lines of business, is helped by underwriting actions by 

Lloyd's and American International Group Inc. among 

other players, as well as by insurers pushing for rate in-

creases in response to higher loss experiences.  

So what underlies our prognosis? For many years, global 

reinsurers relied on the profitability of the U.S. property-

catastrophe market to subsidize other underperforming 

lines of business and regions. So, the recent underperfor-

mance of the property-catastrophe business in combina-

tion with lackluster performance in other lines posed a 

threat to the reinsurance sector's underwriting margins, 

overall profitability, and ability to earn its COC, thus forc-

ing reinsurers' hand to push for price increases. 

Reinsurers' pricing assumptions were challenged by the 

loss creep from Hurricane Irma because of assignment of 

benefits issues and demand surge, significant increase in 

loss estimates from Hurricane Michael and Typhoon Jebi, 

and hits from California wildfires two years in a row and 

other secondary perils. Therefore, reinsurers' models 

generally should be highlighting higher technical pricing 

indications for similar exposures. Furthermore, with alter-

native capital smarting from 2017-2018 losses, its avail-

ability has been somewhat constrained because of its 

its cautious stance and because a portion of the collat-

eralized capital was lost or trapped. This is also causing 

retrocession and aggregate covers supply to be limited, 

resulting in double-digit increases for a few quarters 

now. As a result of these factors, we believe the supply-

demand equation remains balanced at this stage. 

The Industry Didn't Earn Its COC In 2017-2018, But 

2019-2020 Looks More Promising  

In 2018, the reinsurance sector generated an ROC of 

only 3.0%. At 4.6% below its 7.6% COC (defined as the 

weighted average cost of capital), this represented the 

second consecutive year of subpar returns for the 

global reinsurance sector (see chart 5). The impact of 

loss creep from the 2017 natural catastrophes, 2018 

catastrophe losses, and investment market volatility in 

fourth-quarter 2018, all played a part in this result.  

The improved investment climate in first-half 2019, 

combined with the most benign first half-year for natu-

ral catastrophe losses since 2006, according to Aon 

PLC, has helped improve the year-to-date 2019 returns. 

This has meant that the gap between the sector's ac-

tual ROC and COC shrunk to negative 2.7% as of March 

31, 2019, compared with negative 4.6% at the end of 

2018, and is likely to have further improved at the half-

year mark. In addition to improved earnings in first-half 

2019, the below-average catastrophe losses year-to-

date and the reemergence of lower-for-longer interest 

rate environment have exerted downward pressure on 

the sector's COC. 

Furthermore, as 2019 rate increases are booked, and 

earned, through income statements over the upcoming 

quarters, this should further improve the picture. In-

deed, assuming a normal catastrophe load of about 8-

10 pps on the combined ratio, we forecast that reinsur-

ers' returns for 2019 and 2020 will broadly cover their 

COC. Specifically, we forecast the reinsurance sector's 

ROC will be between 6% and 8% compared with its 

COC between 6.5% and 7.5% in each of 2019 and 2020. 

The anticipated improvement in the industry's ROC 

relative to its COC is one of the key factors that led us 

to keep our stable outlook on the global reinsurance 

sector. 

Alternative Capital Growth Recently Paused, But Its 

Influx Will Likely Resume  

Alternative capital, which includes collateralized rein-

surance funds, insurance-linked securities (ILS), side-

cars, and industry loss warranties, has become an inte-

gral part of the property-catastrophe market. Accord-

ing to Swiss Re latest estimates, it represented about 

25% of total property-catastrophe risk supply in 2018 

and accounted for 25%-30% of the insured losses from 

the 2017 North Atlantic hurricane season.  
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Based on Aon, alternative capital declined 4% or $4 billion 

to $93 billion in first-quarter 2019 relative to year-end 

2019. The decline was mostly caused by dismal returns in 

the past couple of years, loss payments, and loss creep 

from earlier events, exacerbated by governance issues at 

certain funds, which triggered investors' redemptions. The 

$93 billion of assets under management includes about 

$15 billion of collateral still trapped because of recent 

natural catastrophe events.  

This has caused a flight to quality, as investors have be-

come more selective and have shifted their attention to 

well-established sponsors/managers with a better track 

record while simultaneously asking for higher returns. 

Indeed, in December 2018, Bermuda-based Renaissan-

ceRe Holdings Ltd. (RenRe) and Dutch pension fund man-

ager PGGM announced the creation of a Class 3B Ber-

mudian reinsurer, Vermeer Reinsurance Ltd., to provide 

capacity focused on risk remote layers in the U.S. property

-catastrophe market. Vermeer was initially capitalized 

with $600 million of equity from PGGM, with up to a fur-

ther $400 million available to pursue growth opportuni-

ties in 2019, for a total of $1 billion of capital. Moreover, 

RenRe raised an additional $700 million in third-party 

capital in June 2019 in its various ventures including DaV-

inci, Vermeer, Upsilon, and Medici.  

Earlier this year, the giant fixed-income manager 

PIMCO entered the ILS market. In May 2019, SCOR SE 

announced its acquisition of Coriolis Capital Ltd., an 

ILS fund manager expanding its ILS capacity to $2.1 

billion. In June 2019, White Mountains Insurance 

Group Ltd. acquired a minority interest stake in Ele-

mentum Advisors LLC with over $4 billion of assets 

under management. Lastly, in July 2019, Markel Corp. 

announced the creation of its new retrocessional ILS 

fund platform, complementing its Nephila Capital Ltd. 

acquired in 2018, while placing its wounded CATCo 

Investment Management Ltd. into run-off.  

This recent high activity highlights that alternative 

capital is still vibrant and that long-term investors 

have enjoyed good uncorrelated returns over a longer 

time (see chart 6). It also highlights that there's in-

creasing alignment between the reinsurance sector 

and alternative capital. In addition, the case for invest-

ing in insurance risk for diversification purposes in a 

low interest rate environment remains valid. As a re-

sult, we believe alternative capital backed by long-

term investors remains committed to property-

catastrophe risk and is here to stay. We expect, once 

the recent bumps are smoothed over and the recent 

losses are fully digested, growth will resume. 

Mergers And Acquisitions Remain In Vogue  

Mergers and acquisitions remain a hot topic for the rein-

surance sector, as some players are posting subpar re-

turns due to cost inefficiency, margin pressure, and still-

excess reinsurance capacity. Furthermore, organic growth 

opportunities are somewhat limited and the fact that 

some cedants prefer to deal with fewer and larger global 

reinsurers is further increasing the pressure on small play-

ers with less diversified product offerings and dragged by 

higher cost structures. In particular, those players with 

narrower business profiles and a limited geographic foot-

print will likely either consider M&A or become targets 

themselves. 

It seems that the acquisition of alternative capital manag-

ers is also heating up as alternative capital has grown in 

importance, following the motto, "if you can't beat them, 

join them." In recognition, reinsurers and some primary 

insurers have built their alternative capital strategies to 

harness this capital either through building from 

scratch or through acquisitions. Overall, we foresee 

further convergence in the insurance, reinsurance, and 

ILS markets in the next few years as structural changes 

in the industry continue to place pressure on reinsur-

ers, especially considering that capital is still relatively 

cheap. 

From a credit perspective, we tend to view M&A trans-

actions slightly negatively at the outset, given the as-

sociated execution risk. Establishing clear execution 

objectives is vital for a successful M&A transaction. 

Consolidation could create growth opportunities 

through combined platforms, a stronger competitive 

position in chosen products and regions, increased 

diversification benefits, and potential expense syner-

gies that could improve earnings and strengthen the 

financial profile. A well-executed deal can enhance the 

consolidated entities' creditworthiness and improve 
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their shareholders' value. Unfortunately, the industry 

doesn't have a stellar track record when it comes to 

M&A deals, as they inherently come with elevated execu-

tion risk, cultural clash, overpromising cost synergies, and 

overlapping businesses. However, there are a few success 

stories. 

Life Reinsurance Provides A Calm Harbor In A Volatile P/

C World  

While business conditions have been challenging for P/C 

reinsurance, life reinsurance has had a relatively strong 

performance, offsetting some of the property-

catastrophe volatility generated in the past couple of 

years for those reinsurers with meaningful life rein-

surance exposure. In fact, in the past two years, the 

life reinsurance segment contributed materially to 

these groups' bottom lines.  

The global life reinsurance industry has well-

developed underwriting expertise that enables it to 

perform well. Access to global exposure and key 

data for underwriting allow global players to develop 

and maintain longstanding, trusting relationships 

with primary life insurers. Therefore, they experience 

less margin compression relative to capacity-driven 

P/C reinsurers.  

We believe that life reinsurance's business conditions 

will remain sound during the next two years with a 

strong ROE of 10% in 2019-2020. However, some 

earnings volatility could occur if material changes in 

key actuarial assumptions for calculating premium 

rates (that is, mortality, morbidity, and longevity) were to 

occur. For example, in 2012-2014, most reinsurers with 

exposure to the Australian disability business were facing 

adverse developments, and the industry suffered a loss 

of about $1 billion. We estimated that the life reinsur-

ance sector's ROE slightly declined to about 9% in 2018, 

from 13.6% in 2017 (see chart 7). However, in 2017 the 

sector benefitted from significant tax gains from the U.S. 

tax reform. Excluding this exceptional effect, we esti-

mated the sector's ROE would have been 10.2% in 2017. 

The moderate decline in ROE in 2018 reflects some 

volatility in U.S. mortality business and a decline in 

investment results underscoring the potential volatility 

the sector is exposed to. 

Life reinsurance benefits from high barriers to entry on 

a global basis because of large market shares of a few 

competitors. It would be difficult for new entrants to 

quickly enter the market, reach critical mass, build sus-

tainable customer relationships, and establish under-

writing expertise. Such a scale of competitive advan-

tage would be difficult to replicate in the short-to-

medium term. Nevertheless, the market doesn't stand 

still, and during the past few years the industry saw 

some M&A activity and even the emergence of alterna-

tive capital (see table 2). One recent example is Lang-

horne Reinsurance (Bermuda) Ltd., a reinsurer spon-

sored by two major players, Reinsurance Group of 

America Inc. and RenRe. In 2017, PartnerRe Ltd. ac-

quired Aurigen Capital Ltd., signaling its growth focus 

for this business line and boosting its premiums by 

about 20%.  

Top 10 Life Reinsurers Ranked By 2018 Gross Premiums Written 

(Bil. $) FSR*/Outlook 2018 2017 
Change 

(%) 

Swiss Re AA-/Stable 14.53 13.31 9.1 

Munich Re AA-/Stable 12.44 16.47 (24.4) 

Reinsurance Group of America AA-/Stable 11.40 10.70 6.5 

SCOR AA-/Stable 10.42 10.52 (0.9) 

Hannover Re AA-/Stable 8.26 8.49 (2.8) 

China Re A/Stable 7.63 6.81 12.0 

Berkshire Hathaway Re AA+/Stable 5.45 4.85 12.4 

PartnerRe A+/Stable 1.24 0.98 25.6 

Korean Re A/Stable 1.18 1.06 10.8 

Taiping Re A/Stable 0.60 0.55 9.6 

Top 10 global life reinsurance 

total GPW 
 73.14 73.75 (0.8) 

*FSR--Financial strength rating as of Aug. 6, 2019. 

We don't believe that sizable M&A transac-

tions are likely to change the global life 

reinsurers competitive landscape, owing to 

a lack of large targets. Yet, small-to-midsize 

portfolio transfers remain likely. North 

America continues to be the sector's bread 

and butter business, with stable and 

slightly increasing cession rates in the past 

few years. The U.K. longevity reinsurance 

market doesn't show any signs of slowing. 

However, more promising growth pros-

pects will continue to emanate from Asia as 

the region develops its primary life insur-

ance markets. Indeed, Asia-based life rein-

surers such as China Re, Taiping Re, and 

Korean Re have generated stronger growth 

rates than their global competitors in re-

cent years, highlighting that Asia is the next 

frontier for growth.  
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Is The Pricing Momentum Masking The Sector Secular 

Headwinds?  

After years of reinsurers battling pricing declines and los-

ing ground to alternative capital at least within the prop-

erty-catastrophe space, the events of the past two years 

have shifted the sentiment, placing reinsurers in a slightly 

better position. Reinsurers are finally gaining on pricing, 

and terms and conditions, with the capital demand-

supply equation fairly balanced. 2017's and 2018's catas-

trophes jogged reinsurers' memories, sending a reminder 

that there are inherent uncertainties in the nature of this 

business and that there are no substitutes for underwrit-

ing discipline, adequate pricing, prudent reserving, and 

tight exposure management. It appears that the alterna-

tive capital sector is adopting these lessons, as the capac-

ity within that market looks to reassess and align behind 

strong risk managers. As a result, we're now observing a 

higher degree of cautiousness within both the insurance 

(at least in the U.S.) and the global reinsurance sectors. 

This sentiment will help continue the positive rate mo-

Although the current environment gives reinsurers 

some breathing room, the underlying factors spurring 

secular changes within the sector remain intact. De-

spite the losses and disciplined stance, there isn't a 

scarcity of capacity--neither of traditional nor of alter-

native capital. Product commoditization will advance, 

especially within the property-catastrophe market, 

centralization and optimization of reinsurance pur-

chasing will continue, consolidation of brokers will 

further entrench the intermediaries, and growth op-

portunities remain limited except for a few pockets. 

Despite M&A activity in the past few years, the global 

P/C reinsurance market remains very fragmented and 

highly competitive.  

S&P Global Ratings believes that these factors will 

continue to push the sector to evolve, forcing market 

consolidation, product and service innovation, expan-

sion of product offerings, and reimagining of the re/

insurance value chain. Indeed the market may look 

different, but it could be a long time before the com-

petitive landscape changes. For now, reinsurers are 

optimistic about the pricing environment, but a long 

road to ensure continued relevance lies ahead. 

P Global Rating&S: Source 

Fitch Ratings has published its tenth edition of the Global 

Reinsurance Guide. This document provides reinsurance 

brokers, 

security committees and reinsurance investors with the 

agency’s latest research and views on the global reinsur-

ance sector. 

The 2020 Outlook: Global Reinsurance report discusses 

the key drivers behind the stable sector outlook. The re-

port highlights the issues that are expected to affect rein-

surers during 2020. These issues include: 

• Risk-adjusted price rises 

• Slowing growth in alternative capital capacity 

• Reduced M&A activity as industry participants focus on 

organic growth 

The Global Reinsurers: Mid-Year 2019 Financial Re-

sults report provides a review of the financial results and 

performance highlights released during the 1H19 report-

ing period by Fitch’s monitored universe of reinsurers. 

The European Reinsurance: Peer Review report 

gives Fitch’s views on the key credit factors of the 

four major European reinsurance organisations: Han-

nover Re; Munich Re; SCOR and Swiss Re. 

The Asian Reinsurance Markets report explores the 

moderate pricing environment in the context of 

abundant capacity and intense market competition. 

The report also discusses M&A activity in Asian rein-

surance and the gradual pick-up of interest in cyber 

insurance and insurance-linked securities. 

The Latin American Reinsurance Market report 

discusses the reductions in natural catastrophe losses 

in 2018, which helped boost profits. The report also 

discusses the capital strength and resilience of the 

major Latin American reinsurers amid a challenging 

reinsurance landscape. 

The guide is available on www.fitchratings.com 

Fitch Ratings Publishes Fitch Ratings Publishes Fitch Ratings Publishes 202020202020   
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   201920192019أداء قـطـاع التـأميـن في الأردن للنصف الأول من عام أداء قـطـاع التـأميـن في الأردن للنصف الأول من عام أداء قـطـاع التـأميـن في الأردن للنصف الأول من عام 

كـمـا  2018لـنـفـس الـفـتـرة مـن عـام (%  2) مـلـيـون ديـنـار وبـنـسـبـة انـ ـفـا    271

مـلـيـون ديـنـار   5454ان فضت الأقساط المتحققة لفرع تأمين الحياة الى مبلـ  

  (%.2.8)وبنسبة ان فا  

  ان فضت الاقساط المكتتـبـة لسـتـة فـروع تـأمـيـن  حـيـا وفـلـت اقسـاط فـرع

مـلـيـون   114.6مليون دينار مـقـارنـة مـع 111.6تأمين المركبات الى مبال  قدرها 

 عــلــى (%  2.6) ديــنــار وبــنــســبــة انــ ــفــا  قــدرهــا 
ا
وقــد بــقــي هــ ا الــفــرع مــحــافــ ــا

 35.2%المرتبة الأولى بحصـتـه مـن إجـمـالـي أقسـاط الـتـأمـيـن المـكـتـتـبـة وبـنـسـبـة 

مـلـيـون  108وفي المرتبة الثانية جاء فرع التأمين الطبي حيـا بـلـأـت أقسـاطـه 

من اجـمـالـي الأقسـاط  34.1%وبحصة قدرها (% 1.3)دينار وبنسبة ان فا  

   أقســاط التـــأمين

  عـن   2019/6/30أظهرت النتائج الإجمالية لسـوق التـأمـيـن الأردنـي كـمـا فـي

انــ ــفــا  فــي أقســاط الــتــأمــيـــن (  داخــل الأردن) شــركــة تــأمــيــن (  23) أعــمــال 

ــــاط الــــى مــــبــــلــــ  (%  2.2) المــــكــــتــــتــــبــــة بــــنــــســــبــــة  ــــل إجــــمــــالــــي الأقســـــ حــــيــــا وفـــــ

ديـــنــــار كـــمـــا فــــي   323.948.224ديـــنـــار مـــقــــارنـــة مـــع مــــبـــلـــ    316.806.680

فــي حــيــن حــقــقــت الأقســاط نسـبــة نــمــو فــي الــنــصــف الأول مــن   2018/6/30

  .2017مقارنة مع  النصف الأول من عام  3.3%بلأت  2018عام 

  تشـيـر المـؤشـرات الـتـفـصـيـلـيـة اداء شـركاـت الـتـامـيـن إلـى انـ ـفـا  الأقســاط

إلـى مـبـلـ   2019المتحققة للتأمينات العامة خـلًل الـنـصـف الأول مـن عـام 
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مـلـيـون ديـنـار   45.5وفي المرتبة الثالثة جـاء فـرع تـأمـيـن الـحـيـاة بـأقسـاط  بـلـأـت 

لــتــصــل حصــتــه مــن اجــمــالــي الأقســاط الــى (%  2.8) وبــنــســبــة انــ ــفــا  بــلــأــت 

 .14.4%نسبة 

مـلـيـون ديـنـار   32.2وجاء فرع تأمين الحريق في المرتبة الرابعـة والـ ي بـلـأـت أقسـاطـه  

مـن اجـمـالـي الأقسـاط  فـي حـيـن حـل   10.2%وبـحـصـة قـدرهـا (%  1.3) وبان فا  بلـ  

مــلــيــون ديــنــار   9.4فــرع تــأمــيــن الــبــحــري فــي المــرتــبــة الــخــامســة والــ ي بــلــأــت أقســاطــه 

مـن اجـمـالـي الأقسـاط  ومـن  3%وبـحـصـة قـدرهـا (%  11.8) وبنسبـة انـ ـفـا  قـدرهـا 

الــجــديــر ذكــرا أن اعــمــال فــرع الــتــأمــيــن الــبــحــري تشــمــل أعــمــال تــأمــيــن الــطــيــران الــ ي 

 .دينار 1.414.005الى مبل   2019/6/30وفلت أقساطه كما في 

أمــا تــأمــيــن الــحــواد  الــعــامــة فــقــد جــاء فــي المــرتــبــة الســادســة بــأقســاط قــدرهــا 

حــيــا بــلــأــت نســبــة أقســاط   1.5%مــلــيــون ديــنــار وبــنــســبــة ارتــفــاع قــدرهــا   9.6

وفـي المـرتـبـــة السـابـعـة والأخـيـرة جـاء فـرع   3%ه ا الفرع من إجمـالـي الاقسـاط 

ديــنـــار بــنـــســبــة انـــ ــفـــا  قــدرهـــا          430.286تــأمــيـــن الإئــتـــمــان بــأقســـاط بــلـــأــت 

 0.1%وبحصة من إجمالي الأقسـاط بلأت (% 0.5)

 تعويضات التأمين

  في جانب التعويضات  ارتفع إجـمـالـي الـتـعـويضـات المـدفـوعـة لسـوق الـتـأمـيـن

مـقـارنـة مـع   2.7%وبـنـسـبـة    ديـنـار  240.319.821الـى مـبـلـ    2019/6/30فـي 

وقــد جـــاء ذلـــإ نــتـــيــجـــة إرتـــفــاع الـــتــعـــويضـــات    2018نــفـــس الــفـــتــرة مـــن عـــام 

المـــدفـــوعـــة لــــعـــدد مـــن فـــروع الــــتـــأمـــيـــن و شــــكـــل خـــا  فـــرع الــــبـــحـــري والــــ ي 

وإرتـــفـــاع تـــعـــويضـــات فـــرع الـــحـــواد    164.9%ارتـــفـــعـــت تـــعـــويضـــاتـــه بـــنـــســـبـــة 

وكــاـن تـــرتـــيـــب الـــفـــروع حســـب حصـــ ـــهـــا مـــن اجـــمـــالـــي   22.2%الــعـــامـــة بـــنـــســـبـــة 

 -:تعويضات السوق كما يلي

  115.1جــاء فــي المـــرتــبـــة الأولــى تـــعــويضـــات المــركـــبــات الـــ ــي وفـــلــت إلـــى 

حـــيــا بـــقــي الـــفـــرع (%  1.2) مــلـــيــون ديـــنــار وبـــنـــســبـــة انــ ـــفــا  قـــدرهـــا 

 عـــلـــى المـــرتـــبـــة الأولـــى فـــي حصـــتـــه مـــن اجـــمـــالـــي الـــتـــعـــويضـــات 
ا
مـــحـــافـــ ـــا

 .47.9%المدفوعة وبنسبة 

  فــي المــرتــبــة الــثــانــيــة جــاء فــرع الــتــأمــيــن الــطــبــي حــيــا بــلــأــت تــعــويضــاتــه

 نســبــة زيــادة قــدرهــا   82.4
ا
وبــحــصــة قــدرهــا    1%مــلــيــون ديــنــار مــحــقــقــا

 .من إجمالي التعويضات المدفوعة %34.3

  مـلـيـــون   25.9في المرتبة الثالـثـة فـرع تـأمـيـن الـحـيـاة بـتـعـويضـات بـلـأـت

مـــن   10.8%وبـــحـــصـــة قـــدرهـــا   13.1%ديـــنـــار بـــنـــســـبـــة ارتـــفـــاع قـــدرهـــا 

 .التعويضات المدفوعة

  فـي المــرتــبــة الــرابــعــة جــاء فــرع تــأمــيــن الــحــريــق والــ ي بــلــأــت تــعــويضــاتــه

 3.6%وبـحـصـة قـدرهـا   7.9%مليون دينار بنسبة ارتـفـاع قـدرهـا    9.3

 .من إجمالي التعويضات

  4.7احتل فرع التأمين البحـري المـرتـبـة الـخـامسـة بـتـعـويضـات قـدرهـا 

  2%وبــحــصــة قــدرهــا   164.9%مــلــيــون ديــنــار وبــنــســبــة ارتــفــاع  قــدرهــا 

من إجمالي التعويضات  حيا قامـت شـركـة تـأمـيـن بـدفـع تـعـويضـات 

وبــمــبــلــ  قـــدرا  2019لــفــرع تــأمــيــن الــطـــيــران لــلــنــصــف الأول مــن عـــام 

  .دينار 750

  2في المرتبة السادسة جاء فـرع الـحـواد  الـعـامـة بـتـعـويضـات قـدرهـا 

 0.8%وبـحــصــة قـدرهــا   22.2%مـلــيــون ديـنــار وبــنـســبــة ارتـفــاع  قــدرهـا 

 .من إجمالي التعويضات

   981.564فــي المــرتــبــة الســابــعــة  فــرع تــأمــيــن الإئــتــمــان وبــمــبــلــ  قــدرا 

مــن   0.4%بــحــصــة قــدرهــا (%  16) ديــنــار وبــنــســبــة انــ ــفــا  قــدرهــا  

 . إجمالي تعويضات السوق 
  الاكتتاب( خسائر)أرباح 

  الـ ـي حـقـقـ ـهـا فـروع الـتـأمـيــن (  اربـاح الاكـتـتـاب) ارتـفـاع إجـمـالـي الأربـاح الـفـنـيـة

شــركــة تـأمــيــن لــلـنــصــف الأول مــن (  23) لـــ (  داخــل الأردن) عـن أعــمــال الســوق 

ديـنـار   9.089.466ديـنـار مـقـارنـة مـع مـبـلـ    13.586.010الى مبل   2019عام 

 -:وحسب الترتيب التالي 2018لنفس الفترة من عام 

 الفرع الترتيب

( خسارة )ربح 

 الاكتتاب

 (دينار) 2019/6/30

( خسارة)ربح 

 الاكتتاب

 (دينار) 2018/6/30

 التأير% 

 3.3% 3.175.181 3.279.150 حياة   .1

 75.3% 1.774.275 3.110.154 الحواد  العامة   .2

 22.6% 1.981.410 2.428.790 الحريق   .3

 15.4% 1.889.197 2.179.334 البحري    .4

 19.5% 1.149.271 1.373.092 الطبي   .5

 8.9% 282.924 308.125 الائتمان   .6

 178% -1.162.792 907.365 مركبات   .7

 49.5% 9.089.466 13.586.010 الإجمالي  

 رأس المــال

  ( 23) بــلــ  إجــمـــالــي رأس المــال المـــدفــوع لـــ 2019فــي الــنــصـــف الأول مــن عــام

ديــنــار فــي   262.454.161ديــنــار مــقــارنــة مــع   262.454.161شــركــة تــأمــيــن 

2018/6/30.  

 أرباح قطاع التأمين

  شــركــة تــأمــيــن قــبــل الضــريــبــة والــرســوم لــلــنــصــف (  23) ارتــفــع إجــمــالــي اربــاح

مـلـيـون   12.8مليون دينار مقارنة مع مبل   17.3مبل   2019الاول من عام 

فيما بـلـ  ربـح  35%بنسبة ارتفاع بلأت  2018دينار لنفس الفترة من عام 

مــبــلــ    2019/6/30شــركــة تــأمــيــن بــعــد الضــريــبــة والــرســوم  كــمــا فــي (  23) 

مــلــيــون  10وفــلــت الــى   2018/6/30مــلــيــون ديــنــار مــقــارنــة مــع أربــاح   14.2

 .41.1%دينار بنسبة إرتفاع قدرها 

  أعمال التامين خارج الأردن

  2019وعــن نــتــائــج أعـــمــال الــتــامـــيــن خــارج الأردن لــلــنـــصــف الأول مــن عــام 

فــقــد وفــلــت الأقســاط المــكــتــتــبــة الــ ــي حــقــقــ ــهــا شــركــة تــأمــيــن لــد ــهــا فــروع 

ملـيـون ديـنـار وبـنـسـبـة  5إلى مبل  ( وهي شركة التأمين الأردنية)خارج الأردن 

  كــمــا انــ ــفــ  إجــمــالــي 2018عــن نــفــس الــفــتــرة عــام (% 31.9) انــ ــفــا  

الــتــعــويضــات المـــدفــوعــة  مــن شــركـــتــا تــأمــيـــن وهــي شــركــة الــتـــأمــيــن الاردنــيـــة 

مـلـيـون ديـنـار   5.3وشركـة الـعـرب لـلـتـأمـيـن عـلـى الـحـيـاة والـحـواد  الـى مـبـلـ  

 نســـبـــة انـــ ـــفـــا  قـــدرهـــا 
ا
عـــن الـــعـــام الســـابـــق  و ـــجـــلـــت (%  4.1) مـــحـــقـــقـــا

اعـمــال فــروع الــتــأمــيــن خــارج الاردن اربــاح فــنـيــة حــيــا انــ ــفــ  الــربــح عــن 

 424.360والــ ــي بــلــأــت اربــاحــه (%  37.8) الــفــتــرة الســابــقــة بــنــســبــة قــدرهــا 

 .دينار أردني في الفترة السابقة 682.180دينار مقارنة مع 

 بـأن شـركاـت الـتـأمـيـن خـارج المـمـلـكـة تـمـارس كاـفـة فـروع الـتـأمـيـن وهــي 
ا
عـلـمـا

فـــرع المـــركـــبـــات  الـــبـــحـــري  الـــحـــريـــق  المســـؤولـــيـــة  الـــفـــروع الأخـــر   الـــطـــبـــي 

 .والحياة

 2019/6/30أعلى خمس شركات من حيا الأقساط المكتتبة كما في 

15.7% 

9.7% 

7.1% 6.8% 
6.3% 

0%

2%

4%

6%

8%

10%

12%

14%

16%

18%

                                                                                                      



 النشرة الالكترونية

JordanJordanJordan   

 2019/6/30أعلى خمس شركات من حيا التعويضات المدفوعة  كما في 
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 2019/6/30أعلى خمس شركات من حيا الارباح الفنية  كما في 

 اسم الشركة
 اجمالي الربح الفني

 (دينار أردني) 

 gig 4.631.518 -الشرق العر ي للتأمين

 1.810.956 التأمين الأردنية

 1.403.312 مـيتــلًيـف

 1.174.128 الشرق الأوسط للتأمين

المجموعة العربيـة الأردنيـة 

 للتامين

1.089.400 

 10.109.314 المجموع

 الاتحاد الاردني لشركات التأمين: المصدر

United United United 

Arab Arab Arab 

Emirates Emirates Emirates    

Emirati insurance market: Emirati insurance market: Emirati insurance market: QQQ222   201920192019   ResultsResultsResults   

All figures in AED 

Millions  

Gross Premium  Net Technical Profit  Investment Income  Net Profit  

Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 

Orient 2.253 2.211 144 139 126 105 270 244 

ADNIC 2.348 1.813 40 81 79 70 119 151 

Emirates Insurance 645 578 42 34 48 25 90 59 

ADNTC 250 172 45 47 19 11 64 58 

Al Dhafra 163 183 22 21 18 13 40 34 

Dubai National Ins 201 189 12 12 23 23 35 35 

Alliance 146 158 (4) (4) 29 30 25 26 

Dubai Insurance 528 317 27 16 16 13 43 29 

Al Ain Ahlia 616 981 12 37 20 4 32 41 

Al Wathba 139 144 20 17 (9) 35 11 52 

Al Buhaira 653 283 13 13 13 18 26 31 

Al Fujaira 153 147 14 20 7 7 21 27 

NGI 311 278 7 11 17 6 24 17 

Al Sagr 212 201 14 17 (2) 3 12 20 

ADCANA 78 99 - 5 10 8 10 13 

RAK 332 231 - 2 5 6 5 8 

Sharjah 24 24 - 1 9 11 9 12 

Methaq 168 199 11 12 1 - 12 12 

Takaful EM 106 330 (11) (18) 12 20 1 2 

Watania 187 182 4 4 3 4 7 8 

Insurance House 145 125 4 4 4 3 8 7 

Oman 2.044 2.200 51 22 55 38 106 60 

Dar Al Takaful 161 156 (3) 4 4 1 1 5 

UNION 482 480 9 19 11 (10) 20 9 
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United United United 

Arab Arab Arab 

Emirates Emirates Emirates    

Cont. Emirati insurance market: Q2 2019 results 

All figures in AED 

Millions  

Gross Premium  Net Technical Profit  Investment Income  Net Profit  

Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2018 

AMAN 138 130 5 5 4 2 9 7 

Salama 650 547 7 11 26 21 33 32 

AXA Green Cres 33 29 (3) (3) 3 1 - (2) 

Orient UNB Takaful 126 91 (9) (11) 4 3 (5) (8) 

United Fidelity `100 53 (3) (8) 4 5 1 (3) 

Al Khazna - 39 (10) (13) 17 10 7 (3) 

Total 13.28 12.570 460 497 576 486 1.036 983 

Source: DFM & DFX 

Saudi Saudi Saudi 

ArabiaArabiaArabia   

 سبتمبر الجاري  9يبدأ العمل به في 

 على وثيقة التأمين الإلزامي للمركبات
ا

 مؤسسة النقد تقر تعديلً

إدراجــه فــي الــوثــيــقــة المــوحــدة لــتــلًفــي إشــكــالــيــة تضــرر الــطــرف الــثــالــا المــتــضــرر مــن 

حــاد  مـــروري تســـبـــ ــت بـــه مـــركـــبـــة مــؤمـــن عـــلـــ ـــهــا عـــنـــد ارتـــكـــاب المــؤمـــن لـــه أو ســـائـــق 

 .المركبة المؤمن عل ها لم الفات مرورية أو الإخلًل بشروط وثيقة التأمين

كــمــا تضــمــنــت الــتــعــديــلًت عــلــى الــوثــيــقــة المــوحــدة لــلــتــأمــيــن الإلــزامــي عــلــى المــركــبــات 

مــن الــوثــيــقــة والمــتــعــلــق (  الســابــعــة) تــعــديــل أحــد الشــروط الــعــامــة المــدرجــة فــي المــادة 

بـددراج اســم المـؤمــن لـه فــي نـ ــام الشـركــة المـرخــت لــهـا بــجـمــع المـعــلـومــات الائـتــمـانــيــة 

  بـحـيـا تـم حصـرهـا فـي حـق شـركاـت الـتـأمـيـن فـي إدراج اسـم ( سـمـة) عن المس هلكـيـن 

عــن ســداد اشــتـــرا  الــتــأمــيــن فــقـــط دون الــتــعــ ــر فــي دفـــع  المــؤمــن لــه فــي حــال الــتـــعــ ــر

 .المطالبات المستحقة بناءا على حق الرجوع

  عــن تـــحــديــا بـــعــ  مـــواد " ســـامــا" أعــلــنـــت مــؤســســـة الــنــقـــد الــعــر ـــي الســعــودي 

الــوثــيــقــة المــوحــدة لــلــتــأمــيــن الإلــزامــي عــلــى المــركــبــات المــعــمــول  ــهــا حــالــيــا  وذلــإ فــي 

 مــن جــهــودهــا الــرامــيــة إلــى تــطــويــر قــطــاع الــتــأمــيــن وحــمــايـــة 
ا
خــطــوة تــأتــي انــطــلًقــا

حقوق المؤمن لهم والمستفيدين من التـأـطـيـات الـتـأمـيـنـيـة مـن أي مـمـارسـات قـد 

  هم
ا
 .تلحق ضررا

ــدخــلــة عــلــى الــوثــيــقــة 
ُ
وأوضــحــت مــؤســســة الــنــقــد فــي بــيــان لــهــا  أن الــتــعــديــلًت الم

المــتـعـلـقـة بــحـق رجـوع شـركـة الــتـأمـيـن عـلــى (  الـثـامـنـة) اشـتـمـلـت عـلــى تـعـديـل المـادة 

ـا تـم دفــعـه لــلـأـيــر فـي حـال انــطـبــاق  المـؤمـن لــهـم ومـطــالـبـ ــهـم بــتـعـويــ  الشـركـة عــم 

إحــد  حــا ت الــرجــوع المــحــددة بــالــوثــيــقــة  حــيــا تــم تــحــديــد مــدة أقصــاهــا ســنــة 

لــتــمــارس شــركــة الــتــأمــيــن حــقــهــا فــي الــرجــوع عــلــى المــؤمــن لــهــم  وهــو الأمــر الــ ي تــم 
 مؤسسة النقد العر ي السعوديموقع : المصدر

تأخير عمليات الاندماج بالقطاع نتيجة قرارات تأخير عمليات الاندماج بالقطاع نتيجة قرارات تأخير عمليات الاندماج بالقطاع نتيجة قرارات : : : باسم شركات التأمينباسم شركات التأمينباسم شركات التأمين

   مجالس إدارات الشركاتمجالس إدارات الشركاتمجالس إدارات الشركات

بــعــد عــام أو عــامــيــن أو " وأكــد عــلــى أن الانــدمــاج ةــعــتــ ــر ضــرورة اســتــراتــيــجــيــة  قــائــلً 

 ".ثلًثة  الشركات ال ي لن تقوم با ندماج ولم يتأير وضعها ستألق في الأالب

وأشـــار إلـــى أن المـــنـــافســـة الشـــديـــدة بـــيـــن الشـــركــاـت والـــتـــأمـــيـــنـــات الإلـــزامـــيـــة وخســـائـــر 

 .استثمارات الشركات  هي من أبرز تحديات السوق 

ونــوا إلــى أن الــربــط ملــي بــيــن مــقــدمــي الــخــدمــة وشــركـاـت الــتــأمــيــن يــتــوقــع أن يــكــون 

  مـــبـــيــنـــا أنـــه ســيـــســـاهــم فـــي الـــحــد مـــن حـــا ت الــتـــلًعـــب ويــوفـــر فـــرفـــة 9102بــاـــهـــايــة 

  .للتسعير العادل

قال عادل العيس ى  المتحد  باسم لجنة شـركاـت الـتـأمـيـن السـعـوديـة  إن تـأخـيـر 

عــمــلــيــات الانــدمــاج بــيــن شــركـاـت قــطــاع الــتــأمــيــن هــو نــتــيــجــة قــرارات داخــلــيــة مــن 

 .مجالس إداراتها

  أن عـمـلـيـات الانـدمـاج يـفـضـل أن " س ي إن  ي س ي عربـيـة"وأضاف في مقابلة مع 

تكون ضمن أكـ ـر مـن شـركـتـيـن مـا سـيـعـطـي كـيـانـا أقـو  وأكـ ـر وُ سـرع مـن عـمـلـيـة 

 .الاندماج

 المصدر: أرقــام

OmanOmanOman   

The Capital Market Authority (CMA) has set up a fund 

to help those companies unable to provide insurance 

payouts to their employees in Oman. 

In a decision, CMA said that the fund will assist both 

the parties if a company fails to meet its obligations. 

‘The same is highlighted under Article 7 of the guide-

lines for the fund: the finances for this fund will come 

from different sources,’ it said. 

A fee of 0.25 per cent will be levied on life and family 

insurance policies to support the fund. In addition, a 

one per cent fee will be charged on general insurance 

policies to generate additional resources for the fund. 

CMA will invest the fund money to generate returns, 

while donations, grants and other resources committed 

to the fund will be added once determined by the 

fund’s board. ‘The board will determine procedures for 

the disbursement of aid to the concerned parties.’ 

CMA sets up fund to help firms with insurance payoutsCMA sets up fund to help firms with insurance payoutsCMA sets up fund to help firms with insurance payouts   
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According to the decision, a company that has failed to 

meet its obligations to the parties must provide the 

fund’s board with the following: a statement of valid 

insurance policies, a statement of the value of claims 

for outstanding insurance policies, and a statement of 

the names of the parties whose insurance dues have 

not been paid in whole or in part. 

In addition, companies in question must disclose the 

value of liquidation of life insurance and family insur-

ance linked to the investment, as well as any other 

documents or statements required by the fund’s board. OmanOmanOman   

QatarQatarQatar   

   14%14%14%موجودات حملة الوثائق بشركات التأمين التكافلي ترتفع موجودات حملة الوثائق بشركات التأمين التكافلي ترتفع موجودات حملة الوثائق بشركات التأمين التكافلي ترتفع 

Source: Muscat daily 

 .2017مليار ريال في 

فـــي المـــرتـــبـــة الأولـــى بـــيـــن شـــركــاـت (  بـــيـــمـــه) وحـــلـــت شـــركـــة الضـــمـــان لـــلـــتـــأمـــيـــن الإســـلًمـــي 

 672الـتــأمــيــن الــتــكــافــلــي فــي قــطــر مــن حــيــا ةــجــم مـوجــودات حــمــلــة الــوثــائــق بــقــيــمــة 

 .مليون ريال

ارتـفــعــت مــوجــودات حــمــلــة الــوثــائــق فــي شــركاــت الــتــأمــيــن الــتــكــافــلــي الــقــطــريــة خــلًل 

  .بالمائة على أساس سنوي  14العام الماض ي بواقع 

وحســــب تــــقـــــريــــر الــــتـــــمــــويــــل الاســـــلًمــــي فـــــي دولــــة قــــطـــــر الصــــادر عــــن بـــــيــــت المشـــــورة 

 1.8مـلـيـار ريـال  مـقـابـل   2.1للًستشارات المالية  بلأت مـوجـودات حـمـلـة الـوثـائـق 

 اشتراكات التأمين

ولــفــت الــتــقــريــر إلــى أن اشــتــراكـاـت الــتــأمــيــن فــي الــعــام المــاضــ ــي لــد  شــركـاـت الــتــأمــيــن 

بـالمــائـة  وتصـدر الإسـلًمـيــة 2.3سـنـوي    مــلـيـار ريـال بـنــمـو1.2الـتـكـافـي فـي قــطـر  ـجـلـت 

 .بالمائة20.7مليون ريال  بنمو  382للتأمين القائمة بأقساط مكتتبة بلأت 

بــالمــائــة  ثــم الــدوحــة 2.4مــلــيــون ريــال  بــارتــفــاع  332"  بــيــمــه" وبــلــأــت الاشــتــراكـاـت فــي 

بالمائـة  وحـقـقـت الشـركاـت نـمـو سـنـوي   3.2مليون ريال  وارتفاع  44للتكافل بقيمة 

 .بالمائة 2.1مركب خلًل الخمس سنوات الماضية بـ

 فوائ  تأمينية

وبــحــســب الــتــقــريــر فــدن جــمــيــع شــركـاـت الــتــأمــيــن الــتــكــافــلــي حــقــقــت فــوائــ  تــأمــيــنــيــة 

مـلــيــون  21  عــلـى رأســهــا الإسـلًمــيــة لـلــتــأمـيــن بـواقــع 2018مــلـيــون ريـال فــي  46بـلــأـت 

مـــلــيـــون ريـــال  1.8مـــلــيـــون ريـــال  والــخـــلــيـــج لــلـــتـــأمــيـــن الــتـــكــافـــلـــي  20ريــال  ثـــم بــيـــمــه بــــ

  1.7والدوحة للتكافل 
ا
 .مليون ريال للعامة للتكافل 1.3مليون ريال  وأخيرا

و شــأن مــعــدل نــمــو المــوجــودات  شــأــلــت الشــركــة الإســلًمــيــة الــقــطــريــة لــلــتــأمــيــن 

بــالمــائــة  ثــم   20.1بــالمــائــة  وتــبــعــ ــهــا الــعــامــة لــلــتــكــافــل   25.7المــرتــبــة الأولــى بــنــســبــة 

بـــالمـــائــة نســـبـــة الــنـــمـــو فــي الـــدوحـــة  0.3بـــالمــائـــة  و 20الــخـــلــيـــج لـــلــتـــأمـــيــن الـــتـــكــافـــلــي 

 .للتكافل

فـــدن مـــعـــدل الـــنـــمـــو (  2018-2014) أمـــا عـــلـــى مـــد  الـــخـــمـــس ســـنـــوات المـــاضـــيـــة 

السـنـوي المـركـب لمـوجـودات حـمـلـة الـوثـائـق فـي شـركاـت الـتـأمـيـن الـتـكـافـلـي فـي قـطـر 

  9.7الـقـائـمـة بــ(  بيمـه) بالمائة  وتصدرت شركة الضمان للتأمين الإسلًمي  6.1بل  

 .بالمائة

بـالمـائـة  ثـم  5.4وبالمركز الثاني حلت الإسلًمية للتأمين بمعدل نمو مركب  جل 

بالمائة  وبفعـل مـعـدل الـنـمـو  2.3بـبالمائة  والدوحة للتكافل  3.6العامة للتكافل بـ

ـا بـنـسـبـة  2018المرتفع لشركة الخليج في  فقد أفبح معدل النمو المركـب إيـجـابـيا

 .بالمائة1.9

 المصدر: مباشـــر
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The Insurance Control Commission has published its quarterly report on the insurance market for the second 

quarter of 2019. The report includes a number of dashboards extracted from the analysis of the quarterly regu-

latory forms filed by the insurance companies. These forms were analyzed for consistency purposes; however, 

they were not validated against audited financial statements. Nevertheless, the quarterly reports provide initial 

directional perspectives on the developments in the insurance market in 2019. 

LebanonLebanonLebanon   

   في حوار له بمجلة المراقب التامينيفي حوار له بمجلة المراقب التامينيفي حوار له بمجلة المراقب التاميني

 خطة العمل والأهداف المرسومة:الرئيس إيلي طربيه

مع م شركات الضمان العاملة في لبنـان يـيـر المـمـلـوكـة 

مــن مصـــارف  وتــلـــإ المــمـــلــوكـــة مــن مصـــارف  تــتـــصـــرف 

كشركات تأمين في عملها وتفاعـلـهـا ومـنـتـجـاتـهـا وإلـتـ امـهـا 

 كــتــلــإ المــمــلــوكــة مــن عــائــلًت أو 
ا
بــالمــعــايــيــر كـاـفــة  تــمــامــا

 .أفراد

 لـــوضـــع قـــانـــون لـــلـــتـــأمـــيـــن المصـــرفـــي  يـــحـــدد 
ا
دعـــوت دومـــا

كيفية تعاطي المصارف في تسويق المنتجات التـأمـيـنـيـة  

 
ا
 سـيــمــا وإعــهـا تــعــمــل مـن خــلًل وســطــاء مـرخصــيــن وفــقــا

 .للأفول 

  يــمــكــن لــقــطــاع الــتــأمــيــن الــلــبــنــانــي الــعــمــل بــمــعــزل عــن 

 اعـمــال قـطــاع 
ا
 أكــيـدا

ا
الـقـطــاع المصـرفـي  فــالمصـارف تــوفـر  عـ ــر مـنـتــجـاتــهـا  مصـدرا

 فــــي الــــتــــأمــــيــــن عــــلــــى الــــحــــيــــاة وتــــأمــــيــــنــــات الســــيــــارات والشــــقــــق 
ا
الــــتــــأمــــيــــن  خصــــوفــــا

 فـــي نـــمـــو أعـــمـــال قـــطـــاع الـــتـــأمـــيـــن  حـــيـــن ...  الســـكـــنـــيـــة
ا
وقـــد  حـــي الـــجـــمـــيـــع تـــراجـــعـــا

 .تراجعت تسايفات المصارف في الأعمال المشار إل ها أعلًا

 ما الذي ستعملون على تحقيقه لمصلحة شركات التامين؟
خــطـــة الـــعــمـــل فـــي هـــ ا الإطــار واســـعـــة ومـــتــشـــعـــبــة و  يـــمـــكـــن الإحــاطـــة  ـــهـــا كــلـــهـــا فـــي 

مـــعـــر  الـــرد عـــلـــى هـــ ا الســـؤال  ولـــكـــنـــنـــا ســـنـــتـــطـــرق إلـــى مـــجـــمـــوعـــة مـــن الأفـــكـــار 

والمشار ع ال ي سنعمل من أجل تـحـقـيـقـهـا بـالـتـعـاون مـع مـجـلـس الإدارة والأعضـاء 

 .كافة

   إنشاء مقافـة لـحـواد  السـيـارات مـركـزهـا فـي جـمـعـيـة شـركاـت الضـمـان

بــمــا مــن شــأنــه تســر ــع مــعــالــجــة حــواد  الســيــارات والــ ــي تشــمــل الأضــرار 

  .الجسدية والمادية ضمن وثيقة تأمين واحدة

  إفــدار جــدول الــتــعــويضــات (Baremisation ) بــالــتــعــاون مــع المــؤســســة  

الـوطـنــيـة لــلـضــمـان الإلــزامـي  مــمـا ةســهـل عــلـى الــجـهــات الـقــضـائــيـة إفــدار 

 .أحكام تراعي ه ا الجدول  على يرار ما هو معمول به في مع م الدول 

  إنشـاء مــركـز المصــالــحـة الاخــتــيـاريــة  كــمـقــر لـلــنــ ـر فــي الــخـلًفــات الــحـافــلــة

حول قضايا تأمينية  بين الشركات فـي حـال وجـدت  فـي مـحـاولـة لـتـقـريـب 

وجــهــات الــنــ ــر بــيــن المــتــ ــافــمــيــن وإيــجــاد الــحــلــول الــ ــي تــرضــ ــي الــجــمــيــع  

 للوفول إلى المحاكم القضائية
ا
 .منعا

  تفعيل مركز حواد  المركبات(MRC  ) في الجمعية  بحيا يتـم الـتـصـريـح

عن كل حواد  السـيـارات  ويـحـق لـكـل شـركـة الـحـصـول عـلـى المـعـلـومـات 

مـع الإشـارة .  كافة  في محاولة لمعرفة تاريخ المركبة والحواد  ال ي س ـبـ ـهـا

   33هـنــا إلــى أن نــحــو 
ا
شــركــة تــأمــيــن مـحــلــيــة م ــجــلــة فـي هــ ا المــركــز حــالــيــا

 .ونحن عهدف لت جيل كل الشركات  بما ةعمم الفائدة على الجميع

  تــوفــيــر إحصــاءات تــتــعــلــق بشــركـاـت الــتــأمــيــن بــالــقــطــاع كــكــل  ووضــعــهــا فــي

 .  تصــرف المــهــتــمــيــن
ا
 إحصــائــيــا

ا
إذ   ةــعــقــل أن   تشــكــل الــجــمــعــيــة مــرجــعــا

 أن مـثـل هـ ا الاحصـاءات .  ولكل طالب دراسة وعلم في هـ ا المـجـال
ا
عـلـمـا

 .كانت متوافرة وتم تجميدها من  نحو عامين اسباب مادية

 لـجـمـعـيـة 
ا
في أول حديا صحافي له بعد إنت ابه رئـيـسـا

شركات الضمان في لبنان  يتحد  السيد إيـلـي طـربـيـه 

عن خطـة الـعـمـل الـ ـي وضـعـهـا مـجـلـس إدارة الـجـمـعـيـة 

لـــتـــنــــفـــيـــ هــــا فـــي المـــرحــــلـــة المــــقـــبـــلــــة   وهـــي تـــتــــنـــاول طــــرق 

التعاطي بشكل مباشر ويير مبـاشـر  ـهـ ا الـقـطـاع الـ ي 

 في خدمة الاقتصاد الوطني
ا
 أساسيا

ا
 .يلعب دورا

الــرئــيــس ايــلــي طــربــيــه   الــ ي إنــطــلــق لــلــعــمــل فــي رئــاســة 

الجمعية بت كية وتفاهم  يأمل في تحقيق مـطـالـب هـ ا 

الــــــقــــــطــــــاع لــــــتــــــطــــــويــــــر عــــــمــــــلــــــه وتــــــفــــــعــــــيــــــل اداا وضــــــمــــــان 

 .إستمراريته ونموا وتطورا

 ماذا ةعني لكم الوفول الى منصب رئيس جمعية شركات الضمان في لبنان؟

ه ا هو الـهـدف الـرئـيـسـ ـي  . العمل لخدمة الجمعية وكل الأعضاء المنتسبين إل ها

وال ي سأعمل على تطبيقـه خـلًل وجـودي عـلـى رأس جـمـعـيـة شـركاـت الضـمـان 

 .في لبنان

العمل لخدمة الجمعية سيتم من خلًل خطة عمل واضحة المـعـالـم  بـاتـت فـي 

مـــتــــنــــاول مــــجـــلــــس الإدارة والأعضــــاء كـــاـفـــة  وهــــي تــــهــــدف إلـــى رفــــع مســــتــــو  هــــ ا 

 .القطاع والسعي لتحقيق مجموعة من المطالب ال ي نسعى إل ها

وجودي على رأس جمعية شركات الضمان تم ع ر تأييـد مـن مـعـ ـم الشـركاـت  

ال ين واكبوا عملي وأدائي وممارساتي داخل الجمعية خـلًل الأعـوام المـاضـيـة  

واطـلـعـوا عـلـى خـطـة الـعــمـل المـعـدة  ورأوا إمـكـانـيـة تــطـبـيـقـهـا مـن خـلًل إحــدا  

ر على مستو  قيادة الجمعية  .تأي 

 ماذا عن خطة العمل؟ ولنبدأ بعلًقتكم من نقابة وسطاء التأمين في لبنان؟

عــهــدف ةقــامــة أفضــل الــعــلًقــات مــع نــقــابــة وســطــاء الــتــأمــيــن فــي لــبــنــان  عــلًقــات 

مــبــنــيــة عــلــى الشــفــافــيــة وحــفــي حــقــوق كــل الأطــراف والــتــعــاون لمــا فــيــه مصــلــحــة 

 .الجميع

نأمل وجود م كرة تفاهم بين النـقـابـة والـجـمـعـيـة  تـوضـج حـقـوق وواجـبـات كـل 

 .طرف وتعمل على فيان ها والمحاف ة عل ها

كما نأمل إنتساب كل الوسطاء إلى النقابة لحل كل المشاكل مـن خـلًل الـنـقـابـة 

  كما من شأن ذلإ أن يؤدي إلى توحيد المـعـايـيـر الـ ـي يـ ـضـع لـهـا كـل 
ا
 وأخيرا

ا
أو 

الوسطاء الـعـامـلـيـن فـي الأسـواق الـلـبـنـانـيـة   سـيـمـا فـي مـجـال تـعـاوعـهـم وتـفـاعـلـهـم 

 .مع شركات التأمين

ان قيام أفضل العلًقـات بـيـن شـركاـت الـتـأمـيـن والـوسـطـاء مـن شـأنـه الإنـعـكـاس 

 على عمل الجميع  كما على سمعة القطاع وفعاليته
ا
 .إيجابا

تمثلوون شوركوة تو مويون مومولووكوة مون مصورير والووسو وا  يور  وون 
ويدعون إلوى إداوات توعوديويت عولويوه  وموا  Bancassuranceمو وع الـ 

 ي من حقوقهم؟
 شركة الضمان العاملة في لبنان كافة  وأسعى إلى تحقـيـق مـا تصـبـو 

ا
أمثل حاليا

 .إليه  وأعمل من أجل توفيق أهداف ه ا القطاع ككل

Source: ICC  
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ســنــبــقــا عــلــى تــوافــل دائــم مــع وزيــر الاقــتــصــاد والــتــجــارة  الــ ي ســنــســعــى مــعــه  فــي 

مــرحــلــة أولــى إلــى إفـــدار وثــيــقــة تــأمـــيــن عــلــى المــركــبـــات  كــمــا ســنــعـــمــل عــلــى مــوضـــوع 

فناديق التعاضد ال ي باتت تشـكـل مـنـافسـة يـيـر مشـروعـة لشـركاـت الـتـأمـيـن  فـ ـي 

فـي حـيـن أعـهـا ...  معفية من الضرائب والرسوم ويير خاضعة للمعاييـر المـالـيـة الـعـالمـيـة

 .تمارس كل أنواع التأمين من دون حسيب أو رقيب

سنعمل مع وزارة المـالـيـة مـن أجـل خـفـ  الأعـبـاء المـالـيـة عـن الشـركاـت   سـيـمـا فـي 

نـــأمـــل أن تـــتـــجـــاوب وزارة المـــالـــيـــة مـــعـــنـــا فـــي مـــوضـــوع .  مـــوضـــوع الـــتـــأمـــيـــن عـــلـــى الـــحـــيـــاة

ــع الإدخــار فــي هــ ا  خــفــ  الضــرائــب عــلــى بــوالــت الــتــأمــيــن عــلــى الــحــيــاة  بــمــا ة ــج 

 .المجال  على يرار ما هو معمول به في الدول المتقدمة والنامية

ســـنـــســــعـــى مــــع وزارة الاـــحــــة لـــيــــكـــون لشــــركــاـت الـــتــــأمـــيــــن دور أســـاســــ ـــي فــــي مـــوضــــوع 

 .البطاقة الاحية ال ي تعمل الوزارة في س يل إفدارها

ــل عــمــلــنــا مــع وزارة الــعــمــل بــالــنــســبــة لــتــأمــيــنــات الأجــانــب والــخــدم  ومــع وزارة  ســنــفــع 

الصـنـاعـة فـي كـل مـا يـتـعــلـق بـتـأمـيـنـات المصـانــع ومـع وزارة السـيـاحـة  ـهـدف الـوفــول 

 .إلى تأمينات إلزامية للمنتجعات السياحية

 نـحـو 
ا
 من الإشارة إلى أعها تتضمن تـوجـهـا

في معر  الحديا عن خطة العمل    بد 

الــطــلًب الــ يــن يــمــثــلــون الــجــيــل الــجــديــد  ــهــدف تــعــريــفــهــم  ــهــ ا الــقــطــاع وتــوجــ ــهــهــم 

 
ا
 .للت صت والعمل فيه مستقبلً

  إفـــدار مـــجـــلـــة إلـــكـــتـــرونـــيـــة تـــعـــنـــى بشـــؤون الـــجـــمـــعـــيـــة وشـــركــاـت الـــتـــأمـــيـــن

 .لتوز عها في لبنان والخارج

   التوافل والتفاعل مع جمعيات التأمين العربية والإقلـيـمـيـة والـدولـيـة

 ســيـــمـــا تـــلـــإ المــوجـــودة فـــي مـــنـــطــقـــة حـــو  الـــبـــحــر الأبـــيـــ  المـــتـــوســـط  

  . هدف تبادل الأفكار والمعلومات والتجارب

  إطــلًقBeirut Rendez-vous  لــكــل 
ا
والــعــمــل لــتــحــويــلــه مــلــتــقــا تــأمــيــنــيــا

 .العاملين في قطاع التأمين من لبنان والخارج

  تــطــويــر عــمــل لــجــان الــتــأمــيــن داخــل الــجــمــعــيــة وتــفــعــيــلــهــا بــمــا يــ ــدم هــ ا

 .القطاع و عمل على تطويرا

ومـــاذا عـــن خـــطـــة عـــمـــلـــكـــم مـــع وزارة الاقـــتـــصـــاد والـــتـــجـــارة وهـــيـــ ـــة الـــرقـــابـــة عـــلـــى 

 شركات الضمان؟ كما باقي الوزارات والمؤسسات المعنية؟

وزيــر الاقـــتـــصـــاد والـــتـــجـــارة هـــو المـــعـــنـــي الأســـاس بـــقـــطـــاع الـــتـــأمـــيـــن  وهـــو مـــن يضـــع 

القوانين والأن مة والأسس ال ي ترعى عمل ه ا القطاع  ضمن مـعـايـيـر وأنـ ـمـة 

تساعدها في أعمالها وترسم لها أفـاق المسـتـقـبـل كـمـا تـمـارس هـيـ ـة الـرقـابـة عـلـى 

 .شركات التأمين  رقابة دائمة على الشركات

 مجلة المراقب التأميني: المصدر

Insurance pools suggested for oil and aviation risksInsurance pools suggested for oil and aviation risksInsurance pools suggested for oil and aviation risks      

Insurance pools should be established for the oil and 

aviation sectors to be contributed by all non-life com-

panies so that no one player monopolises these two 

classes of business, especially as the degree of risk is 

high and losses are huge, suggested a senior executive 

of Delta Insurance. 

He explained that the petroleum and aviation sector is 

a monopoly of Misr Insurance Company because of its 

longstanding presence in the market and high finan-

cial solvency. 

He added that the petroleum sector is divided into 

two parts: the first are foreign oil companies which 

insure overseas and the second are Egyptian compa-

nies, particularly small companies that are newly es-

tablished and that need insurance support. 

Mr Ahmed Arifin,managing director of Egyptian Taka-

ful Insurance stated that the establishment of risk 

pools depends on three main goals: 

 to distribute high risks among individual insurance 

companies, 

 to increase the retention of premiums in the Egyp-

tian market, and 

 to increase insurance awareness. 

Experts added that the integration of insurance com-

panies with low absorptive capacity into a unified 

group will contribute to the establishment of a high-

solvency entity to cover risks, reported Al Masdar. 

Mr Hammam Badr, managing director of Iskan Insur-

ance, said that insurance pools allows the sharing of 

expertise to cover specific risks that are difficult for 

insurance companies to provide individually. He 

added that the launch of such pools depends on risks 

that are essential as a social service, but are turned 

down by insurers, with the external reinsurance mar-

ket not supporting local insurers to cover these risks. 

In recent years, the Egyptian market has seen the 

formation of a number of risk pools, with the newest 

being the Compulsory Motor Pool. Older pools in-

clude one covering trains and subway accidents. 

Mr Alaa Al-Zoheiry, chairman of the Insurance Fed-

eration of Egypt, has announced previously an-

nounced that the association would soon announce 

the first insurance pool covering natural disasters. In 

addition, the Financial Regulatory Authority is consid-

ering launching an agricultural insurance pool. 

EgyptEgyptEgypt   

Source: Middle East Insurance Review 



 النشرة الالكترونية

Regulator sets agency fees for takaful companies Regulator sets agency fees for takaful companies Regulator sets agency fees for takaful companies    

EgyptEgyptEgypt   

The Egyptian Financial Regulatory Authority (FRA) has 

discussed with takaful companies the need to deter-

mine the proportion of contributions -- premiums -- 

to be levied as a fee on policyholders by Islamic insur-

ers operating under the agency system. 

The decision reached is to set a 25% fee for life insur-

ance companies and 30% for property insurance com-

panies where the percentage is not previously defined, 

reported Al Mal. 

However, an insurance source revealed that executives 

of takaful companies object to these percentages, 

because of the significant negative effect on profits. 

This is especially since administrative expenses ex-

ceed 40% currently, and even up to 80% for family 

takaful, especially in the first year. 

The FRA has asked takaful operators to submit to it 

their plans for implementing the agency fee ratio by 

the end of this month, and to adopt new conditions 

fully by the end of next February. 

Takaful companies in Egypt include: Egyptian Saudi 

House, Egyptian Takaful, Wethaq, Tokyo Marine Gen-

eral Takaful, Orient Takaful and Misr Takaful Insur-

ance. 

Source: Middle East Insurance Review 

MoroccoMoroccoMorocco   

Moroccan insurance market: Moroccan insurance market: Moroccan insurance market: results of results of results of 

the first half of the first half of the first half of 201920192019   

With 23.5 billion DRH (2.4 billion USD) in premiums, 

the Moroccan insurance market reported an increase 

of around 5% during the first half of 2019, sharply 

declining compared to the 10.2% achieved during the 

same period of 2018/2017 . 

The growth in premiums' volume is mainly accounted 

for by life insurance, which has become increasingly 

popular. This evolution also materialized the growing 

role of bancassurance in life insurance. 

Despite the increase in motor insurance's underwrit-

ings, the non-life sector is struggling with a rise of 3 to 

4%. The property market performance is slowed by the 

poor figures reported in health and workmen's com-

pensation insurance. 

Source: Atlas Magazine 

Obtuary 

We regret to advise the sad demise of our friend 

and  collegue the late 

 Wael Al Khatib 

 Lockton Middle East Chairman 

Our condolences to his family and colleagues. 

 

 

 

 

 

May his soul rest in Peace. 

 لله مــا أخـــ  ولـــه مـــا أعطــــا

 /أنتقل إلى جوار ربه زميلنا وفديقنا 

 وائــــل الخطيــــب
 (الشرق الاوسط)رئيس شركة لوكتون 

و ــهــ ا المــنــاســبــة الألــيــمــة تــتــقــدم الأمــانــة الــعــامــة نــيــابــة عــن مــجــلــس 

 الإتحاد وكل الأعضاء إلى عائلة الفقيد وزملًئه بأحر التعازي 

  

 سائلين المولى عز وجل أن ةسكنه فسيح جناته

  

 وإنا لله وإنا إليه راجعون 

 

 نعــــــــــــــي

 وائــــــــــل الخطيـــــــــــــب/ الراحل

   في ضيافة شركة مصـــر للتأميـــنفي ضيافة شركة مصـــر للتأميـــنفي ضيافة شركة مصـــر للتأميـــن

رئــيــس مــجــلــس الإدارة والــعــضــو المــنــتــدب لشــركــة مصــر لــلــتــأمــيــن الــعــريــقــة   -مــؤمــن مــ ــتــار /  قــام الاســتــاذ

/ الامين العام للإتحاد العام العر ي للتأميـن وكاـن بـرفـقـتـه الاسـتـاذ -شكيب أبو زيد / باستقبال الاستاذ

 .الامين العام المساعد للإتحاد العام العر ي للتأمين -مجدي فريل 

 :وقد حضر ه ا اللقاء بع  قيادات شركة مصر للتأمين وهم

 نائب رئيس مجلس الإدارة -علًء الدين أحمد / الاستاذ 

 رئيس قطاع الموارد ال شرية -أماني الماحي / الاستاذا 

 رئيس قطاع تكنولوجيا المعلومات -محي الدين عبد الحليم / الاستاذ 

 .2019/9/1والجدير بال كر ان ه ا الزيارا كانت يوم الاحد الموافق 



 النشرة الالكترونية

   ITITITإجتماع لجنة مدراء الـإجتماع لجنة مدراء الـإجتماع لجنة مدراء الـ

   2019/9/52019/9/52019/9/5و و و    444القاهرة يومي القاهرة يومي القاهرة يومي 

 :وقد حضر كضيف شرف في ه ا الاجتماع ممثلوا المكتب الموحد الكوي ي كل من

 محمد قاسم ال رشيد/ علي عباس والاستاذ/ الاستاذ

وستقوم الامانة العامة للإتحاد العام العر ـي لـلـتـأمـيـن بـدعـوة الـثـلً  شـركاـت الـ يـن تـم اخـتـيـارهـم 

من بين خمس شركات لتقديم عـر  تـقـديـتـي لـتـصـوراتـهـم لـتـنـفـيـ  المشـروع ةخـتـيـار  الافضـل مـن 

 .بياهم

مـمـثـل سـوق الـتـأمـيـن   -عـلًء الـزهـيـري /  والجدير بال كر أنه في اليوم الثاني للإجـتـمـاع حضـر الاسـتـاذ

 المصرية بمجلس الإتحاد العام العر ي للتأمين ورئيس الإتحاد المصري للتأمين

 ITبمقر الامانة العامة للإتحاد العام العر ي للتأمين بـالـقـاهـرة عـقُـد إجـتـمـاع لـجـنـة مـدراء الــ

وذلإ لف  الم اريف الـخـافـه بـالـعـرو  الـفـنـيـة المـقـدمـه مـن 2019/9/5و  4وذلإ يومي 

 
ا
 الشركات الرايبة في تنفي  إفدار البطاقة ال رتقالية إلكترونيا

الامــيــن الــعــام لــلإتــحــاد الــعــام الــعــر ــي   -شــكــيــب أبــو زيــد /  هــ ا وقــد تــرأس الاجــتــمــاع الاســتــاذ

 :للتأمين وبحضور كل  من السادا

  مســـاعـــد مـــديـــر الإتـــحـــاد الاردنـــي لشـــركــاـت الـــتـــأمـــيـــن لـــتـــكـــنـــولـــوجـــيـــا ) رائـــد المـــؤمـــنـــي

 مديرة المكتب الموحد الاردني ( المعلومات

  الــعــتــيـبــي (  مــحــمــد لـطــفــي) ثـامــر (مــديــر قســم الــIT بشــركـة الــعــيــن الاهـلــيــة لــلـتــأمــيــن )

 مديرة المكتب الموحد الاماراتي 

 مدير تقنية المعلومات وتطوير الاعـمـال بـالشـركـة المـتـحـدة ) محمد حمزا /  الاستاذ

 مديرة المكتب الموحد البحريني( للتأمين

  المكتب الـعـمـانـي المـوحـد لـلـبـطـاقـة (  مدير تكنولوجيا المعلومات)عز الدين بطيحه

 ال رتقالية

  وائل محمد على(مسؤول الـIT )شـركـة ) إبراهيـم سـعـيـد مـحـمـد السـيـد /  والاستاذ

 مديرة المكتب الموحد المصري ( مصر للتأمين

   علي عمار الرقيعيعلي عمار الرقيعيعلي عمار الرقيعي/ / / زيارة الاستاذزيارة الاستاذزيارة الاستاذ

   للًمانة العامة للإتحاد العام العربي للتأمينللًمانة العامة للإتحاد العام العربي للتأمينللًمانة العامة للإتحاد العام العربي للتأمين

الامــيــن   –عــلــي عــمــار الـرقــيــعــي /  قـام الاســتــاذ

 –الاتحاد الليبي لشـركاـت الـتـأمـيـن   –العام 

لــيــ ــيــا بــزيــارة الامــانــة الــعــامــة لــلإتــحــاد الــعــام 

شـكــيـب أبــو /  الـعـر ــي لـلــتـأمــيـن وكاــن الاسـتـاذ

الامــيــن الــعــام لــلإتــحــاد فــي اســتــقــبــالــه   –زيــد 

بـمـكـتـبـه وقـد تـبـادل  2019/9/4وذلإ يوم 

الــــــــطــــــــرفــــــــان الــــــــنــــــــقــــــــا  فــــــــي الــــــــعــــــــديــــــــد مــــــــن 

المـــــوضـــــوعــــــات الـــــهــــــامـــــه وكـــــاـن عـــــلــــــى رأســـــهــــــا 

 .البطاقة ال رتقالية

GAIF General Conference 33 will be held in Algeria on 11
st
 to 14

th
 

Oct 2020 

لـلإتـحـاد ــالـعـام ــالـعـر ـي ــلـلـتـأمـيـن ــفـي ــالـجـزائـر  ــ33تقرر عقد ــالمـؤتـمـر ــالـعـام ــالــــ ــ

 11 - 2020/10/14خلًل الفترة 

Save The date 

Disclamer: 

The opinions expressed in the articles doesn’t reflect GAIF positions, the 

statistics are the sole responsibility of the articles authors 

 :تنبيه
ــــتــــا ـــهــــا ولــــيـــس عــــن رأي الإتـــحــــاد الــــعـــام الــــعــــر ـــي لــــلــــتـــأمــــيــــن  

ب
ـــعــــ ــــر عـــن اراء ك

ب
المـــقــــا ت ت

 والأحصائيات على مسؤولية المصادر


