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المقالات تعٌبر عن آراء كٌتابها وليس عن رأي الإتحاد العام العربي 

 للتأمين، والأحصائيات على مسؤولية المصادر

GAIF General Conference 33 will be held in Algeria from    

11th to 14th Oct 2020 

للإتحاد العام العربي  33تقرر عقد المؤتمر العام الــ 

 11 - 2020/10/14للتأمين في الجزائر خلال الفترة 

Save The date 

Dear readers, 

We will appreciate receiving any information related to the insur-

ance industry in your  country. 

Thank you for your support. 

راءنا الاعزاء
ُ
 ق

 الرجاء من عموم القراء مدنا بأخبار شركاتهم وأسواقهم

 

 شكــراً علــى دعمكـــم

GAIF General Secretariat wish all of you a Happy Eid El Adha تتمنى الامانة العامة لجميع القراء عيد أضحى مبارك 

Due to Eid holidays, GAIF weekly bulletin will not be published next 

week 

ستضطر النشرة للإحتجاب الاسبوع القادم، نظراً لعطلة عيد 

 الأضحى

We have received from our readers comments on mistakes on the article 

published on July 28,2019, we would like to apology and advise that we 

will review the article and republish the amended statistics 

وصلتنا من بعض القراء ملاحظات عن إحصائيات السوق 

، وإذ نعتذر عن الأخطاء، نود أن 2019/07/28السعودي في عدد 

 نعُلم قراءنا اننا سنعيد مراجعة الإحصائيات ونشرها من جديد



 النشرة الالكترونية

World World World 

InsuranceInsuranceInsurance   

A frica is a $67bn insurance market but still lacks 

re/insurance penetration relative to the conti-

nent’s vast risk transfer potential. Q&A in association 

with Afro-Asian Insurance Services, speaking with the 

broker’s managing director, Udai Patel 

Which approaches to closing Africa’s protection gap 

do you regard as helpful, and which do you regard as 

unhelpful? 

There is undoubtedly a massive disparity between the 

insurable risks and the insured risks in Africa. As ex-

pected, the bottom line is that this disparity is greatest 

in countries with the lowest income per capita, and 

least in economies with the highest income per capita. 

If you are a resident of, say, Dar-es-Salaam in Tanzania 

earning roughly TSh 4,000,000 per month (which is a 

good middle management salary), equivalent to about 

$1,400 per month, you are unlikely to put a high prior-

ity on insurance for your personal assets or life. Your 

primary concern will be to ensure that you provide 

food on the table and good education for your chil-

dren. God help you if you have a medical emergency, 

because you are unlikely to have the extra resources to 

tide you over. 

The solution for local insurers is to sell smarter. Exten-

sive research and profiling need to be done on the 

target customer base including age, gender, tribal af-

filiations, occupancy, cultural sensibilities etc. This will 

allow the local insurer to tailor the products offered to 

their customer profiles, which will undoubtedly help in 

closing the protection gap. 

They also need to use more efficient insurance distri-

bution media so that the insurance “message” is 

spread to the furthest reaches in the country at the 

least cost. Mobile phones are extensively used all over 

Africa, and telephony is the most logical distribution 

medium for insurance products in terms of efficiency 

and cost. 

The young adult is waking up to a culture driven by 

Amazon, Social media such as Facebook and Twitter, 

bitcoins, and Apple Power Sharing. Their philosophy 

and outlook is different to previous generations, 

whereby they value positive environmental and ethical 

products, and do not want long term financial commit-

ments. Hence, “disruptive” insurance products such as 

usage based insurance and pay-as-you-drive insurance 

appeal to this market segment. 

These innovations and ideas are being put into prac-

tice in the more developed economies. However, some 

regulators in Africa are preferring to close their insur-

ance markets to international free trade, especially in 

economies where foreign exchange is short and local 

insurers are not well capitalised. 

Whilst such protectionist measures are due to good 

intention on their part, it does not enable the neces-

sary transfer of innovative ideas, business practices and 

technology as already mentioned. Hence, there is a 

mismatch of local products not suiting the changing 

customer profile, and therefore the customers only 

buy the insurance they are legally obliged to, thereby 

maintaining the protection gap in Africa. 

What examples of new products have you helped 

local insurers develop, and is that through a combi-

nation of offering expertise and offering reinsurance 

capacity? 

Afro-Asian Insurance Services has been very success-

ful in redefining its value in the insurance chain. We 

have achieved immense success in promoting politi-

cal violence and terrorism (PVT) reinsurance in Africa 

using both English and French contract wordings. Our 

reputation was made following the Westgate terror 

attack in Kenya in 2013, when in conjunction with the 

local insurer and the Lloyd’s reinsurers, we were able 

to make the first significant claims settlement to the 

original insured in 30 days. This gained us all signifi-

cant positive publicity in the local press. 

We have subsequently successfully promoted various 

financial lines products such as bankers blanket bond 

(BBB) and computer crime reinsurance in countries 

where traditionally banks used to buy piecemeal cov-

ers. The same banks now buy BBB covers following 

target marketing through our local insurance busi-

ness partners. 

The one nut we have failed to crack in Africa is the 

high request for “on demand” bonds and financial 

guarantee reinsurance. We receive many unsolicited 

requests from local insurers, which we cannot accept, 

as we have been very cautious about the reputational 

consequences of non-settlement and default on 

claims. We have not successfully identified any inter-

national market writing such business that has passed 

our security criteria in terms of credit checks and net 

worth. We also believe that a robust solution for such 

business has to be a financial (rather than a reinsur-

ance) product that involves cooperation between the 

insurance and banking sectors. 

There is a growing demand for life science products 

in Africa, as companies carry out clinical trials, and 

local pharmaceutical and medical instrument manu-

facturers face increasing liability exposures both in 

their own markets and in export markets. We pro-

mote our expertise on such products with the assis-

tance of specialist underwriters in Lloyd’s and the 

London company markets. 

We have been known not to turn away any enquiries, 

however intriguing. We have for example, successfully 

arranged a reinsurance contract for an Indian Ocean 

insurer who was liable to pay a substantial amount of 

prize money if at a local competition, a Marlin in ex-

cess 200kgs. was caught. Recently we arranged a con-

tingency reinsurance cover for a Tunisian insurer that 

Q&A: Opportunities in Africa Q&A: Opportunities in Africa ––  closing the protection gapclosing the protection gap  
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had issued a policy to a local insured running a pro-

motion on televisions. 

The promotion was that if Tunisia wins the African Na-

tions Cup in 2019, then all TV sales up to that date for 

the year of contract were to be given away free of 

charge. The insured bought contingency insurance 

protection in case Tunisia wins the African Nations Cup 

(which it has not done since 2004). At the time of writ-

ing, Tunisia was in the semi-finals against Senegal. 

[Senegal beat Tunisia 1-0, then lost the final to Alge-

ria.] 

How do you expect alternative risk transfer (ART) and 

insurance linked securities (ILS) to develop in Africa, 

and how is this linked to primary insurance products 

and buying behaviours? 

Africa today is evolving and we believe there is a new 

and refreshing maturity in the way in which risk is be-

ing tackled. As in every developed country, there are 

organisations that pursue traditional risk transfer and 

mitigation solutions, and those that seek innovative 

solutions because the traditional markets can no 

longer satisfy their demands. Climate change is also 

impacting countries in Africa more frequently, escalat-

ing the cost of catastrophe and weather impacted crop 

insurance in the traditional markets. This only serves to 

exacerbate the insurance gap, as companies trim the 

insurance and reinsurance limits that they purchase to 

fit their budgets. 

We are already seeing demand in Africa for alternative 

reinsurance solutions. Some regulators in Africa have 

legislated that local companies maintain risk based 

capital and others are considering implementing this in 

their local jurisdictions. The dilemma faced by insurers 

and reinsurers in these regulated regimes is that the 

dual pressure of competition and return to the com-

pany’s risk capital providers, obliges them to either 

underwrite very aggressively to win business, or (in the 

case of reinsurers), accept business from nontraditional 

regions which by its very nature is either distressed or 

lacking capacity due to the contract terms, before it 

reaches them. 

We believe that as more jurisdictions require mainte-

nance of risk based capital, companies will begin to 

look for external capital to balance their risk portfolios. 

With bank rates in Africa varying between 2.25% in 

Morocco to 18% in Malawi, the cost of raising capital 

on the open market can become prohibitive. Existing 

shareholders cannot always take up calls made on 

them. 

We therefore believe that there is emerging demand 

for structured finite solutions to manage liquidity and/

or strengthen a company’s capital base. Naturally, the 

management of companies that require such solutions 

will themselves need to get a deeper understanding of 

products such as loss portfolio transfers (LPTs), retro-

spective aggregate loss covers (RALs), adverse devel-

opment covers (ADCs), finite quota share (FQSs) and 

spread loss treaties (SLTs). There is a cost to buying 

such protection, but the alternative in countries with 

very high bank rates is likely to be more expensive. 

The recent impact of Cyclones Idai and Kenneth on 

the Southern African countries of Malawi, Mozam-

bique and Zimbabwe has demonstrated the need for 

market-wide nat cat protection against losses of this 

nature. Regrettably, most of the economic losses 

were uninsured and therefore the burden of restitu-

tion fell on the respective Governments that were 

already financially stretched. 

This is where ILS can play their part through catastro-

phe bonds, which are reinsured with specialist rein-

surers, thereby alleviating the financial burden on 

governments. The availability of such alternative fi-

nancing means that valuable resources can be di-

verted to social and economic local projects which 

benefit the populace and improve living standards; 

thereby hopefully providing the necessary disposable 

income to spend on insurance and therefore reduce 

the insurance gap. 

How can governments and regulators help this proc-

ess? Have there been any good examples already, 

and in what countries or lines of business do you 

anticipate this? 

As already touched upon in this article, governments 

and regulators can play their part as catalysts in in-

creasing insurance penetration by allowing market 

forces to rule. An open economy such as Botswana, 

with its policies and machinery in place to encourage 

foreign investment and regional trade without finan-

cial barriers, is benefiting in terms of high GDP per 

capita ($7,018 in 2018), very low inflation rate (2.8%), 

and consequently the Fitch Ratings has assigned it a 

very positive future growth rate in the insurance sec-

tor. 

Governments and regulators can ensure that laws and 

regulations are in place to encourage the locally es-

tablished insurance players to strengthen their capital 

base, and to entice foreign credible players to set up 

local insurance operations, bringing in new products 

and business practices. However, Regulators espe-

cially need to understand the mechanism and bene-

fits of alternative and structured finite solutions. Oth-

erwise, however progressive the local operator is try-

ing to be, the efforts will be negated by the unin-

formed regulator disallowing its execution. 

There is no point in a local insurer or reinsurer buy-

ing, for example, loss portfolio reserve reinsurance 

which would ultimately have the benefit of strength-

ening the company’s balance sheet, if the Regulator 

has not put into place the regulations that would 

recognise and allow such alternative solutions. The 

drivers of acceptance of such products from an insti-

tutional point of view, should be the training of regu-

latory and government personnel in the variety of 

alternative products available on the international 

markets, their practical applicability to insurance and 

reinsurance, and putting in force the legal and com-

pliance framework which would prevent misuse of 
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such products.  

The South African regulator has implemented the SAM 

framework which broadly follows Solvency II; i.e. prin-

ciple-based regulation, an economic balance sheet, the 

regulatory capital requirements calculated according 

to an insurer’s underlying risks supported by robust 

governance and risk management requirements. This 

has led to some local insurers de-risking their balance 

sheet, restructuring their operations, and in some 

cases, seeking additional funding to meet the new 

requirements. In circumstances such as these, we be-

lieve there to be an opportunity for risk based capital 

structure solutions as already mentioned. 

Afro-Asian Insurance Services Limited is a boutique 

broker at Lloyd’s of London, exclusively specialising in 

reinsurance business from Africa. It is organising and 

hosting a unique event in the Old Library in Lloyd’s on 

8th August 2019, bringing together approximately 30 

CEOs of various African Insurance and Reinsurance 

Companies and 150 Lloyd’s and London market un-

derwriters in a networking evening, where the theme 

is “Opportunities in Africa – Closing the Protection 

Gap”. 

MENA MENA MENA 

InsuranceInsuranceInsurance   

B oosted by public and private investments of the 

United Arab Emirates, the artificial intelligence 

(AI) market is expected to grow strongly in the Mid-

dle East and Africa (MEA), according to the Interna-

tional Data Corporation (IDC). It would, increase, 

hence, from 290 million USD in 2019 to 530 million 

USD in 2022, a leap of 83% in three years. 

The UAE plans to develop this sector and improve 

public services as part of the AI Strategy 2031. 

Artificial intelligence would thus provide a custom-

ised learning, a safer transportation, a better energy 

management and innovative communication tech-

nologies. 

M unich Re has estimated that insured losses resulting from natural catas-

trophes totalled $15 billion in the first half of 2019, slightly below the 

long-term average of $18 billion. The reinsurer recorded 370 loss events over the 

first six months of the year, which it believes produced an overall economic loss of 

$42 billion, compared with the 30-year average of $69 billion. Analysts noted that, at 

around 36%, the insured portion of the global economic loss was relatively small due to low insurance penetra-

tion in many of the affected countries.  
Source: Reinsurance News  

World World World 

InsuranceInsuranceInsurance   Source: GR Global reinsurance 

Munich Re pegs Munich Re pegs 

industry cat losses industry cat losses 

at at $15$15bn in Hbn in H11  

Middle East and Africa, artificial intelligence market to grow 

at 530 million USD by 2022 

Source: Atlas Magazine 

United Arab United Arab United Arab 

Emirates Emirates Emirates    

 ـــعـلــى ـــقــطــاع ــالــتــأمــيــن ـــمــن ــأجــل ـــتــطــوالإــر 
 
تـعــزالإــز ـــفشــراا ــالــفــعــال ـــوالمــتــســن ــعــالمــيــا

وصـيــانـة ــأسـوا  ــتــأمـيــن ــعـادلــة ــوممــنـة ــومســتـقــرة ــلصـالــ  ــحــامـلــي ــو ـائــن ــالـتــأمـيــن 

 .وحمايتهم والمساهمة في الاستقرار المالي العالمي

مـنـرـور ــالـرقـابـة ــالـتـأمـيـنـيـة ــفـي ــالـعـصـر " وسيكون مؤتـمـر ــهـعا ــالـعـام ــتـحـ  ــشـعـار ــ

ولمزالإد من المعلومات عن كيفية المشاركة وبرنامج المؤتمر والتعـرا ــعـلـى "  الرقمي

المــــتــــحـــــد ــــيـــــن ـــــــيـــــمــــلـــــنــــلــــم ـــــــ الإـــــارة ـــــــالمـــــوقــــع ـــــــالالــــلـــــتــــرونــــي ـــــــعـــــلــــى ـــــــالــــرابـــــ  ـــــــالـــــتــــالـــــي  

org.iaisweb.www كــمــا ـــيــمــلــنــلــم ـــالــتــواصــل ـــمــع ـــالــجــهــة ـــالمــنــرــمــة ـــعــ ــر ـــالــ ــريــد

 IAIS2019@ia.gov.aeالاللتروني 

فــا ت دولــة الامــارات الــعــربــيــة المــتـــحــدة مــمــثــلــة فــي هــيــئـــة الــتــأمــيــن بــاســتــ ــافـــة 

اعــمــال المــؤتــمــر الســنــوي الســادس والــعــشــرون لــلاتــحــاد الــدولــي لمــراقــبــي الــتــأمــيــن 

 .نوفم ر وذلك في إمارة أبو ظبي 15إلى  11خلال الفترة من  2019لعام 

وهـو ــعـبـارة   1994تـأسـع ــعـام ــ(  IAIS)والإعكر أن الاتحاد الدولي لمراقبي التأمين 

 200عن منرمة تطوعية ت م مشرفين ومسؤولين عن التأمين من ــأكـمـر ــمـن ــ

وهي الهـيـئـة ــالـدولـيـة  .من أقساط التأمين العالمية 97%ولاية ق ائية ، وتمثل 

لـوضـع ــالمـعـايـيـر ــالمســؤولـة ــعـن ــالـتـطـوالإـر ــوالمسـاعـدة ــفـي ــتـنـفـيــع ــالمـبـادئ ــوالمـعـايـيــر 

فــي  IAIS تــتـمـثـل ــمــهـمـة .والمـواد ــالـداعـمــة ــالأخـرل ــلــلإشــراا ــعـلــى ــقـطـاع ــالـتـأمـيـن

   الامارات تستضيف المؤتمر السنوي السادس والعشرونالامارات تستضيف المؤتمر السنوي السادس والعشرونالامارات تستضيف المؤتمر السنوي السادس والعشرون

   201920192019للاتحاد الدولي لمراقبي التأمين لعام للاتحاد الدولي لمراقبي التأمين لعام للاتحاد الدولي لمراقبي التأمين لعام 

http://www.iaisweb.orgكما
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Suspected motor fraud cases number 26,000 since 

2007   

T he rate of motor fraud in the insurance sector 

in Saudi Arabia up to 15-20%, which is higher 

than the global average of between 9 to 10%, ac-

cording to Dr Mohammad Alsuliman, CEO of Najm 

Insurance Services Company. 

He said that there had been 26,000 suspected cases 

of fraud since 2017, with amounts totalling SAR245m 

($65.3m), reported Al Madina. 

He said that Najm is working to reduce fraud in co-

operation with the General Administration of Traffic 

and the Saudi Arabian Monetary Authority. 

He also said that Najm is facing a challenge in ex-

panding geographically: it currently covers 38 cities 

only. The company also aims to complete automating 

its systems to accelerate claims settlements. 

Motor business accounts for 25% of the overall insur-

ance sector in Saudi Arabia. The total number of cars 

in the kingdom is about 12m. However, around 50% 

of all vehicles are insured. 
Source: Middle East 

Insurance Review 

Saudi ArabiaSaudi ArabiaSaudi Arabia   

JordanJordanJordan   

T he Jordanian Insurance Federation (JIF) has 

denied that it is standing in the way of allow-

ing insurers to grant a 15% discount on motor pre-

miums to drivers with a clean traffic record during 

the previous year. 

In a statement, the JIF said that inaccurate media 

reports had said that it was refusing to establish an 

electronic link to Greater Municipality of Amman 

that would allow insurers to check traffic records of 

drivers who apply to renew a compulsory motor 

third party liability policy in order to determine 

whether they are eligible for the discount. 

JIF said, "We are fully prepared to establish the 

electronic linkage in accordance with security and 

technical requirements that fit us”. But under the 

provisions of the law, it is the insurance applicant 

who must submit certification attesting to his acci-

dent-free record so as to enjoy the 15% discount. 

The association pointed out that existing instructions 

issued by the Insurance Department of the Ministry 

of Industry, Trade and Supply, state, “the insurance 

applicant shall provide proof that the vehicle was 

not involved in any traffic violation during the period 

between the effective date of the mandatory insur-

ance policy and the date of renewal”. 

However, at the start of this month, the Greater Am-

man Municipality made a unilateral decision to stop 

providing drivers with the required record attesting 

to their accident-free record. 

The subject of an electronic linkage was discussed 

previously in several joint meetings among the JIF, 

the The Drivers and Vehicles Licensing Department, 

the Greater Amman Municipality and the Insurance 

Department. The discussions also covered the secure 

electronic connections needed in all four parties to 

ensure the safety of information. 

Row over driving records shows regulations lag behind digitisationRow over driving records shows regulations lag behind digitisationRow over driving records shows regulations lag behind digitisation      

Source: Middle East 

Insurance Review 

   في قطاع التأمين العمانيفي قطاع التأمين العمانيفي قطاع التأمين العماني... ... ... التحديات والفرص التحديات والفرص التحديات والفرص 

منـتـتـات ــالـتـأمـيـن ــالـجـديـدة ــمـثـل 

و يقة الـتـأمـيـن ــالصـحـي ــالمـوحـد ــو 

الــتــســعــيــرة ـــالــخــاصــة ـــبــه ـــو ـــإعــادة 

تــفــعــيــل ـــاــعــن ـــقــوانــيــن ـــالــتــأمــيــن 

ذات الصلة بتطوالإر ــنـمـو ــأقسـاط 

التأمين فـي داخـل ــالسـلـطـنـة ــقـبـل 

اسنادها للـخـارم ــمـمـا ــسـ ـنـعـلـع 

عــلــى ـــإجــمــالــي ـــأقســاط ـــالــتــأمــيــن ـــو 

أداء ـــــقـــطـــاع ـــــالـــتـــأمـــيـــن ـــــوال ـــ ـــة 

و الإــــادة ــــــمســــاهــــمــــتــــه ــــــفــــي ــــــالــــنــــاتــــج 

المــحــلــي ــــواســهــم ــــفــي ــــ الإــادة ــــجـــع  

  .في هعين القطاعين ال يوالإين الاستثمارات 

الـــعـــامـــة   الـــهـــيـــئـــة  بـــمـــقـــر  عُـــقـــد

بـــــيـــــن   اجـــــتـــــمـــــاع  المـــــال  لســـــو  

الــفــاضـــل مــرتمـــ ــى بــن مـــحــمـــد 

جواد الجمالاني، رئ ـع لـجـنـة 

و   بــــالــــ ــــرفــــة  والــــتــــأمــــيــــن  المــــال

الــفــاضــل أحــمــد بــن المــعــمــري، 

نائـ  رئـ ـع قـطـاع الـتـأمـيـن فـي 

الـــهــــيــــئــــة الـــعــــامــــة لســــو  المــــال 

بـــــحـــــ ـــــور الســـــيـــــد نـــــاصـــــر بـــــن 

ســــالــــم الــــبــــوســــعــــيــــدي، رئــــ ــــع 

مـــــــتـــــــلـــــــع إدارة الــــــــجـــــــمـــــــعـــــــيــــــــة 

الــــعــــمــــانــــيــــة لــــلــــتــــأمــــيــــن وذلــــك لمــــنــــاقشــــة الــــعــــديــــد مــــن المــــواضــــيــــع الاقــــتــــصــــاديــــة 

والاجتماعية المتعلقة بـتـحـسـيـن المـمـارسـات الـخـاصـة بـتـأمـيـن المـركـبـات و إعـداد 

OmanOmanOman   
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OmanOmanOman    

Insurance market growth boosted by non-life business    

G ross direct written premiums of insurance com-

panies in Oman increased by 2.7% in 2018 to 

reach OMR463.6m ($1.2bn) compared to 

OMR451.6m in 2017, according to the annual report 

for 2018 of the Capital Market Authority (CMA). 

Gross direct general insurance premiums rose by 

3.5% to OMR404m in 2018 compared to OMR390.2m 

in 2017. On the other hand, gross direct life insurance 

premiums decreased by 3% to OMR59.6m in 2018 

compared to OMR61.4m in 2017. 

The retention ratio of insurance companies in 2018 

was about 58.72%, higher than the ratio of 57.46% in 

2017. 

The following table shows the market shares of local 

insurers and foreign players: 

 2017 2018 Change % 

General Insurance   

Local insurance 322.055 345.252 +7 

Foreign insurance 68.144 58.712 -14 

Total 390.199 403.964 +4 

Life insurance  

Local insurance 33.216 35.034 +5 

Foreign insurance 28.156 24.597 -13 

Total 61.372 59.631 -3 

Overall  

Local insurance 355.271 380.287 +7 

Foreign insurance 96.300 83.308 -13 

Total 451.571 463.595 +3 

Source: CMA Source: Middle East Insurance Review 

Source: Middle East Insurance Review 

Insurance market sees slower growth in 2018 

G ross written premium (GWP) in Qatar increased 

by 7.5% during 2018, representing slower 

growth compared to 2017 when the pace of increase 

was 14.5%, according to the Qatar Central Bank 

(QCB). 

GWP stood at QAR15.5bn in 2018, with domestic in-

surers contributing QAR15.2bn and branches of for-

eign insurers, QAR0.3bn, the QCB Financial Stability 

Report says. The retention ratio increased from 76.9% 

in 2017 to 79.1% last year. 

Net profit, after declining sharply for the previous two 

years, recorded a healthy 22% growth in 2018 to 

QAR1.2bn. 

The loss ratio moderated during 2018 from the high 

level of losses in global operations due to a natural 

calamity in the previous year. This decline in the loss 

ratio more than offsets the increase in the expense 

ratio, resulting in a lower combined ratio. 

Despite the combined ratio remaining above 100%, 

the market continued to remain profitable in 2018 

because insurers also earned commission income 

from reinsurers, as well as investment income, which 

offset technical losses. 

Last year, the solvency of insurance companies mod-

erated somewhat from very high levels but remained 

much above the regulatory requirements. Average 

solvency ratio stood at 247.7% on a solo basis and 

231.4% on a consolidated basis.  

Qatar’s insurance sector comprises 12 companies, of 

which eight are domestic and four are branches of 

international companies. There are eight conventional 

insurers and four takaful operators.  

Qatar Qatar Qatar    

OMR Million  
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EgyptEgyptEgypt   

S ome insurance companies have slashed supple-

mentary motor insurance premiums by more than 

50% to cope with the aftermath of the "Khalia 

Tada" ("Let them rust!") social media campaign that 

has resulted in lower vehicle prices. 

Mr Ahmed Abu Al-Enein, head of motor business at 

Delta Insurance Company, told Al Mal News that some 

insurers have cut the premium rate for supplementary 

motor insurance to 1.7%, compared to 3.5% before the 

campaign began. 

The “Let it rust” campaign calls for the boycott of car 

purchases to force vehicle dealers to reduce their 

prices, and has caused a decline in vehicle sales in 

Egypt. The campaign started just before 1 January 

when tariffs on European-manufactured cars were 

reduced to zero. 

The founder of the “Let It Rust” campaign, Mr Ah-

med Abdel Moez, said that car dealers had been 

selling old car models which were no longer pro-

duced in their countries of origin, at the same price 

as new models. 

Some insurers cut supplementary Some insurers cut supplementary Some insurers cut supplementary 

motor premiums by over motor premiums by over motor premiums by over 50%50%50%   

Source: Middle East Insurance 

Review 
 : على جدول اعمال متلع ادارتها

مشروع قانون التأمين الموحد يصل لمحطته الأخيرة داخل مشروع قانون التأمين الموحد يصل لمحطته الأخيرة داخل مشروع قانون التأمين الموحد يصل لمحطته الأخيرة داخل 

   الرقابة الماليةالرقابة الماليةالرقابة المالية

 .سلطة تحديد أنواع التأمين فجبارالإة وفلزامية سواء لجهات أو أفراد

عـمـران أن نصـوص مــواد المشـروع ت ـمـنــ  إفـراد تـنـرـيــم مـتـ ـصــ  . واوضـ  د

لأول مـر  لـكـل مــن الـتـأمـيــن الـتـكـافــلـي والـتــأمـيـن مـتــنـاهـي الصـ ــر المـعـنـى بــالأهـتـمــام 

بـالـفـئـات المـهـمـشـة مـن خـلال تسـإـىـل نـفـاذهـم إلـى الـخـدمـات الـتـأمـيـنـيـة، وكـعلـك 

تـــنـــرـــيـــم شـــركــاـت إدارة الـــخـــدمـــات الـــطـــبـــيـــة وت ـــجـــيـــع الـــتـــأمـــيـــن الـــزرا ـــي وتـــوســـع 

كما صاغ  مشروع القانون فلسفة رقـابـيـة تـقـوم عـلـى إخ ـاع .  الاكتتا  فىه 

الأنشـطـة المــرتـبـطــة بـنــشـاط الـتــأمـيـن لــقـواعــد الـتـأســ ـع والـتــرخـيــ  بـالـهــيـئــة ، و 

مـنــل الــهـيــئــة ســلـطــة تــأســ ـع المــنــشـ ت الــتــأمــيـنــيــة بــتـانــ  ســلـطــتــهــا الأسـاســيــة فــي 

متال الترخي  بمزاولة النشاط  بـهـدا تـحـقـيـن قـدر مـن الـتـ ـسـيـر وفسـراع فـي 

مــتـــال تــقـــديــم الـــخــدمـــات المـــؤدا  مــن الـــهــيـــئــة ،وتـــمــلـــيـــن الــرقـــيــ   جـــراء تــطـــوالإـــر 

مســتــمــر لمــعــا ــيــر وضــوابــ  تــأســ ــع وتــرخــيــ  شــركـاـت الــتــأمــيــن ومــعــا ــيــر إخــتــىــار 

فدارة القائمة علىإا بما  توافن مع المعا ير الدولية في متال تـطـبـيـن الـ ـوكـمـة 

 .وفدارة الرشيدة للمؤسسات ، وكعا ضواب  الاستحواذ والاندمام 

عــمـــران أن مشــروع قـــانـــون الــتـــأمــيـــن المـــوحــد قـــد راع ملــيـــات ومســـتــقـــبـــل .  وأكــد د

الرقابة فللترونية للتوافن مع إدخال مليات التحول الرقمي في مـتـال الـتـأمـيـن  

 عـن الممـ ـي قـدمـا نـحـو ت ـمـيـن مشـروع الـقـانـون 
 
والأنشطة المرتـبـطـة بـه، ف ـلا

ضــرورة مــراجــعــة الــهــيــئــة بــقــائــمــة المــردــ ــيــن لــعــ ــوالإــة ورئــاســة مــتــالــع إدارات 

شــركـاـت الــتــأمــيــن قــبــل الــعــرم عــلــى الــجــمــعــيــات الــعــمــومــيــة، ل ــمــان مــمــارســة 

شـركـة الــتـأمـيــن لـعـمــلـهــا اشـكـل مســتـقـر وســلـيـم وأســوة بـمــا يـتـم فــي الـقـطــاع المـالــي 

والـ ــرص عـلــى تـوفـيــر ألـيــات سـراــعـة ونــاجـزة لــفـن لــتـســوالإـة المــنـا عــات  .المصـرفـي

والــتــرــلــمــات ، مــع إعــادة الــنــرــر فــي نصــوص الــتــدابــيــر والــعــقــوبــات بــاتــبــاع أســلــو  

 .العقوبات الرادعة والعكية في ذات الوق  

عــمــران بــأن الـــنــنــخــة الأخــيــرة مـــن مشــروع الــقــانــون اســتـــتــابــ  لــرغــبـــة .  ونــو  د

مــمــثــلــي صــنــاعــة الــتــأمــيــن فــي الــعــديــد مــن الــنــقــاط  ومــ ــهــا إحــالــة نســ  وضــوابــ  

الـــ ـــدود الـــقـــصـــول لـــقـــنـــوات الاســـتـــثـــمـــار لشـــركــاـت الـــتـــأمـــيـــن والمـــكـــونـــة لســـيـــاســـتـــهـــا 

الاستثمارالإة إلى متلـع إدارة الـهـيـئـة لـتـحـقـيـن المـرونـة فـي الأداء و تـعـرـيـم عـوائـد 

 .السياسة الاستثمارالإة لشركة التأمين

 في سابقة هيي الأول  همن نوع ا هيتض وتش هتشروش موحد هلم اولة :  عمران.  د

او همممعة هتأمين هوالأكرا  خاص هنشاط التأمين همن هكر ة هاو هقندو  

والرقابة هههههههععيدض ههههههههلتعيد ههههههههلصناعة ههههههههالتأمين هههههههالمصر ة ههههههههم ان دا ههههههههفي ههههههههالر ادة 

 إقعيميا

 مشروع ههههقانون ههههالتأمين ههههالموحد ههههسيعر  ههههع   ههههممع  ههههإدارة :  عمران.  د

 الوزراءممع  ال يئة ف  اجتماعه القادم ثض يرسل لرئاسة 

رئــ ــع هــيــئــة الــرقــابــة المــالــيــة عــن فنــتــهــاء مــن   –كشــا الــدكــتــور مــحــمــد عــمــران 

إعـــداد ومـــراجـــعـــة المســـودة الـــ ـــهـــائـــيـــة لمشـــروع قـــانـــون الـــتـــأمـــيـــن المـــوحـــد والـــعل تـــم 

، واصـبـل جـاهـزا لـلـعـرم عـلـى مـتـلـع 2018فعلان عن مسودته الأولى في نـهـايـة 

سـالـه  ر "  للموافقة على نصوص أحكامه تمهـيـداإدارة الهيئة في اجتماعه القادم 

 .للجهات الرسمية المعنية بإصدار القانون 

وقال رئ ع الهيئة أن ــمشـروع ــالـقـانـون ــجـاء ــفـي ــعشـرة ــأبـوا  ــاـعـدد ــمـواد ــتصـل 

سـاهـم ــفـي ــإعـدادهـا ــالـعـديـد ــمـن   –مـا ــبـيـن ــمـعـدلـة ــومسـتـحـد ـة ــ  –مادة  233إلى  

الــخــ ــراء ـــوالمــتــ ــصــصــيــن ـــفــي ـــكـاـفــة ـــمــتــالات ـــالــتــأمــيــن ـــوإعــادة ـــالــتــأمــيــن ـــوالأنشــطــة 

كما راع  أحكام مواد  استطلاع الرأل ــالـعل ــإحـتـ ـنـه . والخدمات المرتبطة به 

الــ ــوار ــالمــتــتــمــاــي ـــالــعل ـــتــم ـــإجــراك  ــعــلــى ــ ــلا  ـــمــراحــل ـــ مــنــيــة ـــاســتــوعــبــ  ــكاــفــة 

، ــ ـم ــأعـقـبـه ــمـراجـعـات  ــفـي ــمشـروع ــالـقـانـون الركل ــوتـطـلـعـات ــأنـراا ــالصـنـاعـة ــ

 .داخلية متأنية من قبل فرالإن من الخ راء المت صصين بالهيئة 

واضـــاا رئــــ ــــع الــــهـــيــــئــــة أنــــه رو ـــى فــــي إعــــداد المشــــروع مـــعــــالــــجــــة مـــا أســــفــــر عــــنــــه 

التطبين العملي للنصوص القائـمـة مـن مشـاكـل وصـعـوبـات ومـا نـرأ عـلـى السـو  

من مت يرات، تمع أربع تشراعات تحـلـم نشـاط الـتـأمـيـن داخـل الـدولـة المصـر ـة 

 مــن الــنــصــوص المــنــرــمــة لــو ــيــقــة الــتــأمــيــن المــعــمــول بــهــا مــنــع عــام 
 
،  1948إبــتــدأ

 بــنــشــاط صــنــاديــن الــتــأمــيــن الــخــاصــة الســارالإــة مــنــع عــام 
 
ومــا يــتــعــلــن  1975ومــرورا

عــلــى  1981بــنــصــوص قــانــون فشــراا والــرقــابــة عــلــى الــتــأمــيــن الــقــائــمــة مــنــع عــام 

 مـــا يـــتـــعـــلـــن بـــالـــتـــأمـــيـــن فجـــبـــاري عـــن المســـئـــولـــيـــة المـــدنـــيـــة 
 
هـــعا الـــنـــشـــاط  ، وأخـــيـــرا

الــنــاشــئــة عــن حــواد  مــركــبــات الــنــقــل الســراــع  والــعل تــتــصــل أحــكــامــة اشــرالإــحــة 

 .كبيرة من الموننين 

وأن الــهـــدا مـــن وراء تـــطـــوالإـــر جــمـــيـــع الـــتـــشـــراــعـــات والـــقـــوانـــيـــن الــ ـــاكـــمـــة لـــنـــشـــاط 

التأمين لتصبل في قانون واحد لتحقين حالة الجهو الإة تشراعـيـا فـى الـتـحـول مـن 

مـنـرــومـة الــرقـابـة   الاحــتـرا الإــة المسـبــقـة إلـى الــرقـابــة عـلــى اسـاس المـ ــانـر وتــحـديــ  

وإعــطـاء الـإـىـئــة   II Solvency مـعـا ـيـر المـلاءة المــالـىـة وفـقـا لأحـد  المــعـا ـيـر الـدولــيـة



 النشرة الالكترونية

EgyptEgyptEgypt   

المـتـتـمـعـيـة ــلصـنـاعـة ــالـتـأمـيـن ــمـن ــخـلال ــتـوفـيـر ــملـيـات ــحـمـايـة ــلـلـمـ ـرورالإـن ــمــن 

حواد  مركبات النقل السراع ، ومن جان  أخر مواكبة ــمـا ــنـرأ ــعـلـى ــمـمـارسـة 

هعا النوع من التأمين الأجـبـارل ــمـن ــتـ ـيـرات ــكاـن ــابـر هـا ــإنشـاء ــمـتـمـعـة ــتـأمـيـن 

مت صـصـة ــبـيـن ــشـركاـت ــالـتـأمـيـن ــفـي ــفـ ـرايـر ــالمـا ـ ـي ــومـا ــلـ ـن ــذلـك ــمـن ــإدخـال 

ألـيـات ــالـتــحـول ــالـرقـمــي ــفــي ــمــتـال ــإنـفــاذ ــأحــكـامـه ــ، ــو تـتـا  ــنـحــو ــ الإــادة ــمــبـالــ  

التأمين المؤدا  من خلاله بالشكل العل يساعد عـلـى ــرعـايـة ــالـفـئـات ــالمسـتـهـدفـة 

 . من أحكامه اشكل كرالإم فى ظل الت يرات الاقتصادية ال الية

والــجــديــر بــا شــارة أن اســتــراتــيــتــيــة الــهــيــئــة الشــامــلــة لــتــطــوالإــر قــطــاع الأنشــطــة 

تــهـــدا فـــي مـــحــورهـــا الـــرااـــع إلــى تـــطـــوالإـــر  2022  –  2018المــالـــيـــة غــيـــر المصـــرفـــيــة 

الـبــنــيـة الــتــشــراـعــيــة الـيــى تــحــلـم الأنشــطــة المــالـيــة غــيـر المصــرفــيــة، وفـى مــحــورهــا 

الســااــع تــطــوالإــر الأســوا  والــخــدمــات لــدفــع مســاهــمــة قــطــاع الــتــأمــيــن فــي الــنــاتــج 

خــلال ســنــوات تــنــفــيــع فســتــراتــيــتــيــة  1%المــحــلــى فجــمــالــي لــتــتــتــاو  حــدود ال 

مــلــيــار  50فربـع  ، بــا ضــافــة إلــى م ــاعــفــة أقســاط الــتــأمــيــن لـتــصــل إلــى حــوالــى 

، و رفـع  2017مـلـيـار جـنـىـإـا خـلال عـام  24مقارنة بــنـحـو  2022جنىإا فى عام 

مــلــيــار جــنــمــهــا خــلال عـــام  150صــافــى اســتــثــمــارات شــركـاـت الــتــأمــيــن إلـــى حــوالــى 

، وأن  صــل مــجــم صــنــاديــن 2017مــلــيــار جــنــىــإــا خــلال عــام  86مــقــابــل  2022

 .مليار جنىإا فى نهاية ال رنامج الزمنى للاستراتيتية  100التأمين الخاصة إلى 

نــائــ  رئــ ــع الــهــيــئــة أن    –وفـى ســيــا  مــتــصــل أوضــ  المســتــشــار رضـا عــبــد المــعــطــ  

والــواردة بـمــشـروع قــانـون الــتـأمــيــن   –الـتــعـديــلات عـلــى صـنــاديـن الــتـأمــيـن الــخـاصــة 

قـــد حـــرصـــ  عــلـــى تـــطـــوالإـــر مـــنـــرـــومـــة الـــتـــأمـــيـــن الاخـــتـــيـــارل الـــعل تـــمـــثـــلـــه   -الــجـــديـــد 

صــنــاديــن الــتــأمــيــن الــخــاصــة ، مــن خــلال إجــراء تــعــديــلات لــتــطــوالإــر ملــيــات تشــلــيــل 

مــتــالــع إدارات صــنــاديــن الــتــأمــيــن الــخــاصــة،  وكــيــفــيــة عــقــد وإدارة الــجــمــعــيــات 

الــعــمــومــيــة لــهــا و الإــادة مســتــول الشــفــافــيــة وففصــاح  مــع تــطــبــيــن قــواعــد فدارة 

الــرشــيــدة عــلــى إدارة صــنــاديــن الــتــأمــيــن الــخــاصــة،  والســمــاح بــتــأســ ــع صــنــاديــن 

 وهـى المـزايـا المـحـددة، والاشـتـراكاـت 
 
 لـ نـرـمـة الـثـلا ـة المـعـروفـة عـالمـيـا

 
خـاصـة وفـقـا

المــحــددة، والــنــرــام المــ ــتــلــ ، الــعل يــتــمــع بــيــن الــنــرــامــيــن دون أغــفــال لــتــحــديــد 

ملـــيـــات ومـــتـــطـــلـــبـــات الـــتـــحـــول مـــن نـــرـــام  خـــر، بـــا ضـــافـــة  يـــتـــاد ألـــيـــات ســـراـــعـــة 

وناجزة لتسوالإة شكاول ومـنـا عـات أع ـاء تـلـك الصـنـاديـن ، مـع السـمـاح بـإنشـاء 

اتــحــاد لصــنــاديــن الــتــأمــيــن الــخــاصــة ، واســتــ ــدام ألــيــات الــتــحــول الــرقــمــي لــد ــهــا 

 . بالقدر العل يتفن ونبيعة تلك الصنادين 

وأضــاا ـــالمســتــشــار ـــعــبــد ـــالمــعــطــ  ـــأن ـــمشــروع ـــقــانــون ـــالــتــأمــيــن ـــالمــوحــد ـــقــد ـــعــالــ  

مشاكل التطبين العملي لممارسات التأمين فجباري على مركبـات ــالـنـقـل ــالسـراـع 

، ــوالــعل ــيســتـهـدا ــتـحــقـيــن ــقـدر ــمـن ــالمسـئــولـيــة  ــ2007لســنـة ــ ــ72لـلـقــانـون ــرقـم ــ

« الاستدامة»ينشر خطة عمعه لنشر مبادئ “ الاتحاد المصري لعتأمين”

 بالقطاع بالتعاون مش هيئة الرقابة المالية

 لمصـــادر الـــتـــمـــوالإـــل الأخـــرل الـــيـــي مـــن بـــيـــ ـــهـــا صـــنـــاديـــن  
 
 مـــهـــمـــا

 
ـــلا ت

ـــعـــد مـــلـــمل
ُ
الـــعـــام، وت

الـــطـــوارئ واحـــتـــيـــانـــيـــات المـــوا نـــة والـــتـــســـهـــيـــلات الائـــتـــمـــانـــيـــة والمـــعـــونـــات الـــدولـــيـــة، 

 أنــه حــيــى  ن قــدم الــبــنــك لــلــبــلــدان المــتــعــامــلــة مــعــه 
 
مــلــيــار دولار مــن   3.9مــوضــ ــا

 .الت طية ضد م انر الكوار  والطقع والم انر ال  ية

 360، أصدر البنك سندا ــلـلـتـأمـيـن ــضـد ــالـكـوار  ــبـقـيـمـة ــ2018وفي السنة المالية 

م ــإلـى  مليون دولار من أجل ت ـطـيـة ــمـ ـانـر ــالـزلا ل ــوالأعـاصـيـر ــفـي ــالمـلـسـيـك، ــوقـد 

مـلايـيـن ــدولار  ــ206مقانعة في الفلبين ــتـ ـطـيـة ــتـأمـيـنـيـة ــضـد ــالـكـوار  ــبـقـيـمـة ــ 25

 .بالعملة المحلية للتأمين ضد الخسائر الناجمة عن الأعاصير والزلا ل الل رل 

وقــد تــم دفــع تــعــوالإ ــيــن فــي إنــار هــع  الـــ ــرامــج خــلال هــع  الســنــة المــالــيــة، حــيـــ  

مـــلـــيـــون دولار فـــي أعـــقـــا  الـــزلـــزال  150حصـــلـــ  المـــلـــســـيـــك عـــلـــى تـــعـــوالإـــن بـــقـــيـــمـــة 

درجـــة، وفـــي   8.2والـــعي بـــلـــ ـــ  قـــوتـــه  2017الـــعـــنـــيـــا الـــعي ضـــربـــهـــا فـــي ســـ ـــتـــمـــ ـــر

 83.5، أدل وقــوع إعصـــار فــيـــنـــتــا إلـــى دفــع تـــعــوالإـــن جــز ـــي بــقـــيــمـــة 2017ديســمـــ ــر

 .إلى مقانعة دافاو ديل سور في الفلبين( مليون دولار1.6)مليون بيزو فلبيني 

مـلـيـار ــدولار   1.3، أصدر البنك سندا للتأمين ضد الكوار  بقيمة ــ2018وفي يونيو 

ل ماية كل من شيلي وكولومبيا والملسيك وبـيـرو ــمـن ــالـخـسـائـر ــالمـحـتـمـل ــوقـوعـهـا 

اسـ ـ  ــالـزلا ل، ــوالإـمـثـل ــذلـك ــأكـ ـر ــمـعـامـلـة ــلـلـتـأمـيـن ــضـد ــالمــ ـانـر ــالسـيـاديـة ــعـلــى 

م ــلـخـدمـات ــالـتـأمـيـن ــضـد ــالمـ ـانــر  ت
فنـلا ، ــكـمـا ــيـتـعـل ــالـبــنـك ــالـدولـي ــأكـ ـر ــمـقــدل

 .السيادية

مــعــامــلــة ـــتــأمــيــن ــتــم  ـــ470وأوضــ  ــفتــحــاد ـــالمصــري ـــلــلــتــأمــيــن ــفــي ـــبــيــانــه، ـــأن ـــهــنــاك ــ

ا لم انر البيئية والاجتماعية ــوالـ ـوكـمـة ــخـلال ــالـعـام ــالمـا ـ ـي،  ESG تقييمها وفق 

 .مليار يورو1.56كما أن العائدات الناتتة عن ال لول المستدامة بل   

وحــــول المــــعــــايــــيــــر الــــبــــيــــئــــيــــة الــــيــــي تــــؤخــــع فــــي الاعــــتــــبــــار عــــنــــد الاكــــتــــتــــا  بــــالــــتــــأمــــيــــن 

يـــتـــ  ان يـــكـــون الأـــ ـــيء مـــحـــل الـــتـــأمـــيـــن يـــدعـــم تـــطـــوالإـــر الـــتـــلـــنـــولـــوجـــيـــا   المســـتـــدام،

والأسوا  المستدامة مثل الطـاقـة المـتـتـددة والسـلـع والـخـدمـات الـبـيـئـيـة، والـبـنـيـة 

التحتية الخ راء، كما يـحـفـلم المـوارد الـطـبـيـعـيـة أو الـتـنـوع الـبـيـولـو ـي أو يسـاعـد 

في الت فيا من ت ـيـر المـنـاي، والإـحـمـي مـن المـ ـانـر الـبـيـئـيـة والـتـلـيـا مـع م ـار تـ ـيـر 

 .المناي ، على س يل المثال التأمين أو ال وافز  دارة الم انر المتعلقة بالطقع

خطة عمله لـنـشـر مـبـادئ الـتـأمـيـن المسـتـدام  كشا فتحاد المصري للتأمين عن

 إلـى انــقـسـام ذلـك إلــى 
 
وذلـك بـالـتـعــاون مـع الـهـيـئــة الـعـامـة لـلــرقـابـة المـالـيــة، مشـيـرا

عنصرالإن الأول على الصعيد المؤسس ي الداخلي والثاني عـلـى الصـعـيـد المـؤسـسـ ـي 

 .الخار ي

وأضاا فتحاد في بيان له، أن الصعيد المؤسس ي الداخلي يـتـ ـمـن اسـتـحـدا  

إدارة ووظـيـفـة مـتـ ـصـصـة لـلاســتـدامــة فـي شـركاـت الـتـأمـيـن، بـتـانـ  وضـع خـطــة 

واسـتـراتـيــتـيـة لــلـمـســئـولـيــة المـتـتــمـعـيـة بــا تـحـاد، وكــعلـك دراسـة الــلـجـان الــفـنـيــة 

لـلإتــحــاد لمــبــادئ الــتــأمــيــن المســتــدام وتــقـديــم حــالات عــمــلــيــة لــعلــك، بــا ضــافــة إلــى 

وضع استراتيتية الاستدامة با تحاد وإعـداد تـقـرالإـر سـنـوي بـهـا، مـع وضـع خـطـة 

 .للإدارة الرشيدة والتوفير داخل فتحاد وتطبيقها

وأشــار إلــى أن الصــعــيــد المــؤســســ ــي الــخــار ــي يشــمــل الــتــعــاون مــع الــهــيــئــة الــعــامــة 

مــتـــالات مــ ـــتــلـــفــة تـــتــ ـــمــن وضـــع اســتـــراتــيـــتــيـــة لــلـــتــأمـــيـــن  5لــلـــرقــابـــة المــالـــيــة فـــي 

المستدام، ووضع خطـة تـنـفـيـعيـة لـلاســتـراتـيـتـيـة وفن ـمـام لـلـمـنـصـات الـعـالمـيـة 

كتهة داعمة، وكعلك وضع حزمـة حـوافـز لـتـ ـجـيـع الشـركاـت عـلـى تـطـبـيـن تـلـك 

المــــبــــادئ، مــــع تــــنــــرــــيــــم الــــنــــدوات والمــــؤتــــمــــرات الــــلا مــــة لــــعلــــك، وكــــعلــــك تــــنــــرــــيــــم 

التدرالإبات للـعـامـلـيـن بـالـقـطـاع ودعـوة خـ ـراء دولـيـيـن لـعلـك، مـع تـوعـيـة الشـركاـت 

 .عن نرالإن إتاحة المعلومات الخاصة بهعا النشاط

قد بدء الاتحاد بالتعاون مع الهيئة العامة للرقابـة ــالمـالـيـة ــفـي ــتـفـعـيـل ــخـطـتـه ــمـن “وتااع 

خلال العديد من فجراءات اليي تم  بالفعل خلال الفتـرة ــالسـابـقـة ــوسـ ـتـم ــاسـتـلـمـال 

كافة الأهداا الخاصة بنـشـر ــمـبـادئ ــالـتـأمـيـن ــالمسـتـدام ــسـواء ــكاـن ــذلـك ــعـلـى ــالمسـتـوي 

 .”الداخلي او الخار ي

م لـــخـــدمـــات الـــتـــأمـــيـــن ضـــد المـــ ـــانـــر  وأشـــار إلـــى أن ت
الـــبـــنـــك الـــدولـــي يُـــعـــد أكـــ ـــر مـــقـــدل

لــلــبــلــدان، فــمــن خــلال أداء دور الــوســانــة بــيــن الــبــلــدان المــتــعــامــلــة مــعــه وأســوا  

رأس المـال وكــعلــك مــن خــلال ســنـداتــه المــبــاشــرة والمــعـامــلات فــي الأدوات المشــتــقــة 

ـلـة فــي الأسـوا  المـالــيـة، يسـاعــد الـبـنــك الـبـلــدان عـلـى بــنـاء الـقــدرة عـلــى  غـيـر المنــج 

مــواجــهــة المــ ــانــر الــنــاجــمــة عــن الــكــوار  الــطــبــيــعــيــة، وحــالات تــفــأــ ــي الأمــرام 

 .الوبائية، وغيرها من الم انر المزعزعة للاستقرار

وأوض  أن ت طية تحوالإل الم انر توفر الـ ـمـايـة لـلـ ـكـومـات بـدون  الإـادة الـديـن  
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تــطــوالإــر و  وأضــاا أن أهــداا الــتــأمــيــن المســتــدام تــتــ ــلــ  فــي الــ ــد مــن المــ ــانــر،

المساهمة فـي الاسـتـدامـة الـبـيـئـيـة  ، معتحسين أداء الأعمال ، وكعلكحلول مبتلرة

 .والاجتماعية والاقتصادية

بــ ـــنـــمـــا تــتـــ ـــمـــن المـــعــايـــيـــر الاجـــتـــمــاعـــيـــة، تســـهـــيــل الأنشـــطـــة الـــرامـــيــة إلـــى مـــواجـــهـــة 

ـا، مـع  التحديات والق ايا الاجتماعية اليـي تـواجـهـهـا الـفـئـات المـحـرومـة اجـتـمـاعـي 

ــا، ــا لــلــفــئــات المــحــرومــة اجــتــمــاعــي  رفــع مســتــول  وكــعلــك حــلــول مصــمــمــة خصــيــص 

 
 
 .الو ي لمنع وت فيا التحديات اليي تواجهها الفئات المحرومة اجتماعيا

EgyptEgyptEgypt   
 أموال الغد: المصدر

MoroccoMoroccoMorocco   

N on-life insurance premiums in Morocco to-

talled MAD23.2bn ($2.4bn) in 2018, an in-

crease of 5.6% compared to 2017, while life insur-

ance premiums grew at a faster rate, at 7.1%, to 

MAD18.2bn. 

Overall, premiums generated in the insurance sector 

amounted to MAD41.4bn in 2018, an increase of 

6.3% compared to 2017, according to the central 

bank, Bank Al-Maghrib (BAM), in its Financial Stabil-

ity report for 2018. 

Between 2008 and 2018, the average annual growth 

rate of all branches combined was 7.6%, says BAM, 

noting that this trend is more evident in life insur-

ance (10.7%) than insurance non-life (5.8%). 

Between 2008 and 2018, the average annual growth 

rate of all branches combined was 7.6%, says BAM, 

noting that this trend is more evident in life insurance 

(10.7%) than insurance non-life (5.8%). 

The report states that turnover, including reinsurers' 

acceptances, stood at MAD43.1bn last year, represent-

ing growth of 6% over 2017. The insurance penetration 

rate was 3.74%, indicating significant potential for 

growth. 

The report also says that the turnover structure of the 

insurance sector has not changed significantly. Life 

insurance, automobile insurance, personal injury and 

illness insurance and occupational accident and health 

insurance accounted for 86.2% of total premiums writ-

ten last year. 
Source: Middle East Insurance Review 

Life insurance growth outpaces      Life insurance growth outpaces      Life insurance growth outpaces      

nonnonnon---life in life in life in 201820182018   

Companies Companies Companies 

NewsNewsNews   

T unis Re's financial statements, ending June 30, 

2019, reported a 17.2% increase in turnover at 

84.474 million TND (28.529 million USD) against 

72.077 million TND (27.529 million USD) one year ear-

lier. 

All classes of business were on the rise with the excep-

tion of technical risks, which decreased by almost 4%. 

Premiums relating to miscellaneous accident insur-

ance increased by 40.54%, while those of aviation 

grew by 54.34%. For its part, Takaful activity recorded 

a 42% evolution in premiums at 9.214 million TND 

(3.112 million USD) by the end of June 2019. 

Gross incurred losses went up by 48% over the same 

period, from 30.821 million TND (11.772 million USD) 

to 45.873 million TND (15.492 million USD). 

Financial income amounted to 11.345 million TND 

(3.831 million USD) in the first half of 2019, growing 

by 6% compared to The 10.706 million TND (4.089 

million USD) reported at the same period of 2018. 

D uring the first semester 2019, Assurances Salim 

has exceeded its turnover target. The latter hit 

65.223 million TND (22.027 million TND), increasing 

by 11% compared to the same period a year before. 

While the non-life premiums showed an 18% growth 

reaching 39.795 million TND (13.440 million USD), the 

life premiums remained stable at 25.427 million TND 

(8.587 million USD). The life class of business wit-

nessed a decrease in underwritings which rely on 

banking credits. 

The incurred losses have decreased to 26.370 million 

TND (8.905 million USD) against 26.540 million TND 

(10.136 million USD) during the first semester of 2018. 

The financial products have reached 6.536 million 

TND (2.207 million USD) as opposed to 3.391 million 

TND (1.295 million USD) in June, 2018. 

Assurances SalimAssurances SalimAssurances Salim: : : A turnover in-A turnover in-A turnover in-

crease in the first semester crease in the first semester crease in the first semester 201920192019   

Tunis ReTunis ReTunis Re, , , a a a 17.2%17.2%17.2%   increase in turn-increase in turn-increase in turn-

over during the first half of over during the first half of over during the first half of 201920192019   

Source: Atlas Magazine 

Source: Atlas Magazine 
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 Global Ratings has reaf-

firmed its ‘A' issuer credit and fi-

nancial strength ratings on Qatar 

Insurance Co (QIC) and its guaran-

teed subsidiaries, namely, Qatar 

Reinsurance Company Limited 

(Qatar Re based in Bermuda), QIC 

Europe Ltd, QLM Life & Medical 

Insurance, and Kuwait Qatar Insur-

ance Co. The report reaffirms the 

outlook of Qatar Insurance Com-

pany & its rated subsidiaries as Stable. 

QIC Group benefits from ‘AAA' level risk-based capital 

adequacy despite rapid growth and various acquisi-

tions over recent years. The report stresses that QIC 

can maintain its ‘AAA' level risk-based capital, and its 

strong business position. 

The rating reflects the 

strength of QIC's strong 

business and financial posi-

tion, its well diversified busi-

ness portfolio by geography 

and product, diversified in-

vestment portfolio and an 

excellent operating perform-

ance Khalifa A Al Subaey 

(pictured), Group President 

and Chief Executive Officer of 

QIC Group, said: ‘We are encouraged by S & P's af-

firmation of our strong financial strength rating. The 

rating agency recognizes the successful establish-

ment of our global QIC footprint and its expected 

continued positive effect on our financial perform-

ance going forward. The Group continued to main-

tain its credit rating from Standard & Poor's (S & P) 

Level A'. 

S&P reaffirms QIC rating outlook as stableS&P reaffirms QIC rating outlook as stableS&P reaffirms QIC rating outlook as stable   

Source: MENAFN 

  بالربش الثاني بدعض إيرادات الاستثماربالربش الثاني بدعض إيرادات الاستثمار  122%122%تقف  تقف  " " الخعيج الت اف يالخعيج الت اف ي""أرباح أرباح 

خــلال الــربــع الــثــانــي مــن الــعــام  الــخــلــيــج لــلــتــأمــيــن الــتــكــافــلــي قــفــزت أربــاح شــركــة

  .بالمائة على أساس سنوي، وحس  بيان لبورصة قطر 121.8الجاري بنسبة 

 ــخـلال ــالـثـلا ـة ــالأشـهـر ــالمـنـتـهـيـة ــفـي ــ
 
يـونـيـو  ــ30وسجل  الخليـج ــالـتـكـافـلـي ــأربـاحـا

مـلـيــون   1.93، ــمــقـابـل ــ( مـلـيـون ــدولار  1.18) مـلـيـون ــرالإـال ــ  4.28السـابـن ــبـقـيـمـة ــ

 2018أرباح الفترة المناظرة من ( ألا دولار 532.49)رالإال 

 ـــخــلال ـــالــنــصــا ـــالأول ـــمــن ـــالــعــام ـــالــجــاري 
 
وحــقــقــ  ـــالــخــلــيــج ـــالــتــكــافــلــي ـــأربــاحــا

مـلـيـون ــرالإـال ــأربـاح ــالسـتـة ــالأشـهـر  ــ7.76مـلـيـون ــرالإـال، ــمـقـارنـة ــبــ ــ  18.67بقيمة 

 .بالمائة140.59الأولى من العام السابن، بارتفاع 

، ــمـقـابـل 2019رالإال قطري في الـنـصـا ــالاول ــمـن ــ 0.073وبل  العائد على السهم 

 على السهم للفترة المما لة من  0.030
 
 .2018رالإال عائدا

ودعم النتائج النصصصةصيصة لصلصلصلصيصج الصتصكصافصلصي، ارتصةصاع إجصمصالصي إيصرادات 

ملصيصون  38.13بالمائة إلى  50.59الاستثمار والإيرادات الاخرى بنسبة 

 .2018مليون ريال في النصف الاول من  25.32ريال، مقارنة بـ 

بنسصبصة  2019وكانت أرباح اللليج التكافلي ارتةعت في الربع الاول من 

 5.83مليون ريال، علماً بأنها كصانصت تصبصلص   14.39بالمائة، عند  146.8

 .مليون ريال في الربع المماثل من العام الماضي

 مباشـــر: المصدر
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Warba Insurance’s profits leap Warba Insurance’s profits leap Warba Insurance’s profits leap 611%611%611%   in Qin Qin Q222---191919   

 reported an increase of 611.3% 

year-on-year (YoY) in profits during the second quar-

ter of 2019.  

The company posted profits of about KWD 446,500 

($1.47 million) in Q2-19 when compared to nearly 

KWD 62,770 ($206,410) in Q2-18, Warba Insurance 

said in a statement to Boursa Kuwait on Monday. Dur-

ing the first six months of 2019, Warba Insurance’s 

profits soared 154.5% YoY to stand at KWD 1.13   

million from nearly KWD 443,970 during H1-18. 

It is worth to mention that the increase in H1-19 prof-

its was due to an improvement in technical results 

and return on investment, Warba Insurance noted. 

Moreover, during the first quarter of 2019, the com-

pany achieved a 79.3% YoY rise in profits to about 

KWD 683,500 from nearly KWD 381,200 in Q1-18. 

Source: Mubasher 

https://www.mubasher.info/markets/QE/stocks/AKHI/news
https://english.mubasher.info/markets/BK/stocks/WINS


 النشرة الالكترونية

Climate multiClimate multiClimate multi---risk insurance, compensation risk insurance, compensation risk insurance, compensation 

for farmersfor farmersfor farmers   

M oroccan farmers having a climate-risk cover-

age from the Moroccan agricultural insurance 

mutual (Mamda) have started receiving compensa-

tions since early July 2019. The latter are granted fol-

lowing the deterioration of the climatic conditions 

during the 2018/2019 crop year. 

A budget of 500 million MAD (52 million USD) has 

been allocated by Mamda for this purpose. As a re-

minder, only one billion MAD (102 million USD) in 

compensation was paid to farmers in 2016. 

Under the 2018/2019 agricultural season, 40 000 

farmers holding 1 million hectares underwrote a multi

-risk climate cove. More than 20 000 of them have 

been compensated. The latter's lands are located in 

areas declared "a disaster area" by the authorities. 

Born from a collaboration between Mamda and the 

ministries of agriculture and finance, climate insur-

ance protects policyholders against a variety of risks 

(sand winds, hail, drought, etc.). It covers both cereal 

and pulse crops. 

Contributions are estimated at 28 MAD/hectare (2.9 

USD) while compensation is estimated at 615 MAD/

hectare (63.8 USD). 

The compensation process is based on the communal 

declaration following an assessment of the land's 

performance. If the latter has a history of less than 10 

years, the parcel is declared a disaster area and com-

pensations are paid to the affected farmers. 

Source: Atlas Magazine 

Le groupe Holmarcom   Le groupe Holmarcom   Le groupe Holmarcom   

réorganise son pôle Financeréorganise son pôle Financeréorganise son pôle Finance   

L e groupe Holmarcom annonce dans un commu-

niqué la réorganisation de son pôle Finance en 

trois structures. Ce dernier, qui porte les participations 

dans Atlanta et Sanad, représente 50% du chiffre d'af-

faires consolidé du groupe. 

Dans un communiqué publié aujourd’hui, le groupe 

détenu par la famille Bensalah annonce que le pôle 

Finance, qui représente 50% du chiffre d’affaires con-

solidé, fera l’objet d’une restructuration. 

Jusqu’à présent porté par les compagnies d’assur-

ances Atlanta et Sanad, le pôle sera organisé en trois 

nouvelles structures : Holmarcom Finance Company, 

une holding destinée à recueillir l’ensemble des par-

ticipations des activités financières du groupe, Hol-

marcom Insurance Activities dont le capital social sera 

intégralement détenu par Holmarcom Finance Com-

pany et qui sera destinée à recueillir les participations 

participations relatives au secteur des assurances et 

de réassurances, et la holding Holmarcom Africa Fi-

nancial Services, dont le capital sera intégralement 

détenu par Holmarcom Insurance Activities. Cette 

dernière entité sera destinée à recueillir les participa-

tions relatives au secteur des assurances et de réas-

surances en Afrique subsaharienne. 

La  participation du groupe dans l’assureur Atlanta 

fera l’objet d’un reclassement. Une partie de cette 

participation passera à Holmarcom Insurance Activi-

ties, à travers un apport en nature. La participation 

dans Holmarcom Insurance Activities sera, quant à 

elle, détenue par Holmarcom Finance Company. “A 

l’issue de ces opérations, Holmarcom continuera à 

détenir, directement et indirectement, environ 67% 

du capital social de la compagnie Atlanta”, explique le 

communiqué. 

Source: Telquel 
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GAIF General Conference 33 will be held in Algeria on 11
st
 to 14

th
 

Oct 2020 

لـلإتـحـاد ــالـعـام ــالـعـربـي ــلـلـتـأمـيـن ــفـي ــالـجـزائـر  ــ33تقرر عقد ــالمـؤتـمـر ــالـعـام ــالــــ ــ

 11 - 2020/10/14خلال الفترة 

Save The date 

Disclamer: 

The opinions expressed in the articles doesn’t reflect GAIF positions, the 

statistics are the sole responsibility of the articles authors 

 :تنبيه
المقالات تعٌبر عن آراء كٌتابها وليس عن رأي الإتحاد العام العربي للتأمين، 

 والأحصائيات على مسؤولية المصادر

http://www.holmarcom.ma/holmarcom-opere-une-reorganisation-strategique-de-son-pole-finance/

